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Sumar

Countech, s.r.o. je kosicka firma, ktora dodava vypoctovu techniku
(pocitaCe, notebooky, komponenty atd. ) a k nim aj inStalaciu a
servis. Sidli na Kezmarskej 5 v KoSiciach, jedinym zakladatelom,
konatelom a riaditelom je Matej Janura. Firma predava najma dalej
IT firmam, no jej narastajucou cielovou skupinou su aj bezné
domacnosti.

Firma ma 14 zamestnancov, patria medzi nich predajcovia, opravari,
marketér, ekondm a zastupca riaditela.

Firma pd&sobi najma na vychodnom Slovensku no planom je
expandovat do vSetkych vacsich miest na Slovensku.



Postupnym dostanim sa do povedomia vd'aka hasmu marketérovi,
a postupnému rozsSirovaniu sortimentu sa budeme chciet dostat
medzi vrcholovych hracov



Popis podniku

Podnik vznikol 2. oktébra 2026 ako predajna vypoctovej techniky,
zaroven aj s jej servisom. V dnesnej dobe sa stale nachadza na
zaciatku svojho pdsobenia. Plan je zabezpedit konkurenénu vyhodu
v podobe nizkych cien a kvalitného a rychleho servisu.

Analyza vyrobkov

Predavame:

¢ Notebooky
o Apple MacBook Air 13" — Lahky a stylovy notebook
pre ludi, ktori potrebuju techniku na kazdodennu
pracu aj studium.
o Dell Pro 14 Essential PV14250 — Spolahlivy firemny
notebook pre bezné kancelarske vyuzitie.
o ASUS Zenbook 14 — Moderny notebook pre
manazerov
o Acer Chromebook Plus — Jednoduchy a rychly
notebook na kancelarsku pracu
e Desktopy
o iMac - kancelarsky stolny pocitac
o OMEN 35L - vykonny gherny stolny pocitac
e Monitory
o Apple Cinema 30"
o HP LP3065
e Tablety
o AppleiPad Air 13" M4 28 GB -vykonny t  ablet pre
firmy
o Apple iPad 11" -tablet pre Studentov
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e Mysi
o Mys Logitech G305 Lightspeed Wireless Cierna -
bezdrbétova kancelarska mys
o Mys Logitech B100 (910-003357) Cierna -
kancelarska
e Webkamery
o Logitech C920 HD Pro -webkamera na online
schodze
o Webkamera Genius QCam 6000 -webkamera
prehracov
e Softveér
o Office 2024 -kancelarsky balik office
o ESET HOME Security Premium 4Z/1R -antivirusovy
program
e Prislusenstvo
o Logitech Wireless Combo MK345, CZ/SK — mys§
+Kklavesnica
o Gembird patch kabel — kabel na wifi
o APC Power Saving Back-UPS Pro 1500 Eurozasuvka

Analyza trhu

Trh s vypoctovou technikou je v KoSiciach a okoli stabilny. Firmy,
Skoly aj domacnosti techniku pravidelne obnovuju, zvyc¢ajne po
niekolkych rokoch.

Dopyt podporuje praca z domua noveé pocitace v Skolach a firmach.
Cielovi zakaznici:
o Skoly, malé a stredné firmy - vybavenie pracovisk, servis,

o domacnosti a Studenti — notebook alebo desktop na Skolu, pracu,
hry

Podiel na trhu je momentalne nizky kedZze sa jedna o novu firmu

Trendom je o¢akavanie tovaru ¢o najskoér (Alza do 1 prac. Dna)



Firma bude predavat vypoctové technologie s marzou 15-25%,
zisky tak oCakava okolo 50 O0O0OEUR v prvom roku.

Distribucia bude cez sluzbu Packeta a slovensku Postu

Rastovy potencial je az do 40% trhu, no su ha nom uz etablovani
velki hraci

Predpokladany podiel na trhu v 1. roku je priblizne 1,8 %, v 2. roku
2,6 % a v 3. roku 3,8 % regionalneho trhu ( Vychodné Slovensko)

Poziadavky trhu spiiame $irokym vyber na jednom mieste, rychlou
dodavkou z lokalneho skladu a servisom .

Analyza spotrebitela

Countech sa zameriava na tri skupiny zakaznikov v KoSiciach a
okoli.

e Malé a stredné firmy:
o profesia: IT firmy, banky, rézne firmy
o prijem: stredny az vysoky nakupuju podla rozpoctu firmy
o pohlavie a vek: zmiesané, 25 az 65 rokov
o Skoly a urady
o profesia: uradnici, ucitelia
o prijem: obmedzeny rozpocet, déraz na pomer ceny a
kvality.
o pohlavie a vek: zmiesanég, prevazne 30 az 60 rokov
o mensi sektor
e Domacnosti a studenti
o profesia: jednotlivci a rodiny, Studenti, zamestnanci na
home office.
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pohlavie a vek: zmiesaneg, prevazne 18 az 45 rokov
o stredne velky sektor



Analyza konkurencie

Najvacsi online predajca je Alza.sk. Lider slovenského online
nakupovania, Siroky sortiment, rychla logistika, vydajné miesta.
DalSie online predajne: Mall.sk, Allegro

Kamenné retazce: NAY (+Datart), DATACOMP

- silné stranky tychto predajcov su nizke ceny, odberné miesta,
velmi Siroky sortiment
- nasou vyhodou je vSak kvalitny servis a osobny pristup najma
k firmam
Najvacsie su vsak:
Alza (okolo 30%) : Slovenska pobocka najvacésieho ¢eského
internetového obchodu s elektronikou. Je jednotkou slovenského

online nakupovania, v roku 2025 mala trzby okolo 617 mil. € a
ponuka Siroky sortiment, rychlu dopravu a siet vydajnych miest.

NAY (taktieZ okolo 30%) : Najvacsi Specializovany predajca
elektroniky na Slovensku s podielom okolo Stvrtiny trhu. Po zluceni s
Datartom po&sobi cez siet predajni a e-shop nay.sk a spolieha sa na
silnd znacku a osobny odber.

Zvysni predajcovia maju zvysnych 40%, su tam aj vacsi hraci no
vacsinou maju mensi sortiment ako 2 najvacsi

Organizacna struktura a manazment

Jedinym vlastnikom a spolo¢nikom Countech, s.r.o. je Matej Janura,
ktory vlastni 100 % podielu.

Manazment a kluCové osoby:

Matej Janura — majitel, riaditel a konatel firmy: Riadi firmu, urcuje
stratégiu, stara sa o financie, obchod a vztahy s dodavatelmi a
bankou. Jeho prinosom je celkové smerovanie firmy a rozhodovanie
o produktoch ktoré sa budu predavat. Je Studentom EKF TUKE, ma
21 rokov ale v podnikani je novacik



Marek Farkas — zastupca riaditela. Zastupuje majitela pri riadeni
kazdodennej prevadzky, dohliada na predaj, sklad a servis a prebera
ulohy majitela pocas jeho nepritomnosti. Jeho prinosom je plynuly
chod firmy. VyStudoval FEI TUKE ma 28 rokov, a uz p6osobil v 2
firmach na manazérskych poziciach

Peter Kalafus — marketér. Zodpoveda za web, e-shop, socialne siete,
reklamu a oslovovanie zakaznikov. Jeho prinosom je ziskavanie
novych zakaznikov a budovanie znacky. Vystudoval strednu skolu
OA Watsonova no ma bohaté skusenosti s marketingom, ma 42
rokov. Vo firme pracuje externe
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Casovy Harmonogram

1. rok — Start a budovanie zakaznikov: Zabezpecenie financovania,
priestorov, prvych zasob a dohoda s dodavatelmi. Registracia do
OR, banky, spustenie webu, e-shopu a socialnych sieti.
Marketingové kampane, oslovovanie firiem a Skl a uradov.

2. rok — stabilizacia a rast: RozSirenie sortimentu, navysit skladové
zasoby. Ak bude dosiahnuty zisk, pokusit sa otvorit predajne
v blizkosti centraly (napr. PresSov)



3. rok —rozsSirenie: Vyroba a predaj prvych viastnych produktov.
Vacsie marketingové kampane aby sa firma dostala do povedomia.
Priprava rozSirenia na d'alSie mesta (napr. PreSov).

Rizikové faktory - SWOT analyza
Silné stranky:

e Rychla dodavka v KoSiciach: 4
e Osobné poradenstvo a servis: 5
e Flexibilita pre firmy a zdkazky na mieru: 5
e Nizke fixné naklady malej firmy: 3
o Spolu: 17

Slabé stranky:

Nizka znamost znacky: 5
Obmedzeny kapital a mensie zasoby: 4
HorSie nakupné ceny ako u velkych predajcov: 4
Zavislost od niekol'kych dodavatelov: 3
o Spolu: 16

Prilezitosti:

e Obnova techniky u firiem: 4
e Dopyt malych firiem po IT sluzbach: 5
e Digitalizacia firiem a Skol: 4
e Spolupraca s koSickymi Skolami: 3
o Spolu: 16

Hrozby:

e Cenovy tlak velkych e-shopov: 5
e Rast cien komponentov: 4
e Spomalenie ekonomiky: 3
e Zmeny legislativy a dani: 3
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o SPolu: 15

Slabé stranky

Prilezitosti
F .
Ofenzivna Stratégia
strategia B ad spojenectva
Vysledok: +0,25 / +0,25 4
Silné stranky . T
+4,25 -4
Defenzivna Stratégia
stratégia ©-3,75 uniku
h 2

Hrozby (rizika)

Nachadzame sa v kvadrante SO — ofenzivna stratégia, budeme sa
teda snazit inovovat nase sluzby a rozsSirovat nas sortiment ¢o

najviac.
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Financny plan
PociatoCna investicia: priblizne 25 000 €, zdroj bude vlastny vklad
majitela. Peniaze p6jdu na prvé zasoby.
Ocakavané trzby:

1. rok: 220 000 €
2. rok: 290 000 €
3. rok: 460 000 €

Ocakavany zisk:

1. rok 40 000 €
2. rok 60 000€
3. rok 150 000€

tieto zisky oCakavame ak sa budeme drzat ofenzivnej stratégie.

Prilohy

Online reklama na firmu:

Countech.

Kdap
techniku,

ktora ti sedi.

Notebooky, pocitace, monitory

a prislusenstvo.

0918 788 221
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