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Nazov firmy: TechPute s.r.o

1CO: 20260066

Z1: 5000 €

Majitel’ firmy: Bc. Richard Rzepiel

Adresa firmy: Hlavna 134
040 01 Kosice

Telefonne &islo: +421909123456

E-mail: richard.rzepiel@student.tuke.sk
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1 Sumar

Firma TechPute s.r.o vznikla v roku 2026 v Kosiciach. Zakladatelom a zaroven jedinym
majitelom firmy je Bc. Richard Rzepiel, Student Technickej univerzity v KoSiciach. Firma

zatial nema zamestnancov, vSetky ¢innosti zabezpecuje konatel’.

Marketingova politika bude zabezpecovana predovsetkym prostrednictvom firemnej web
stranky a vlastného e-shopu. Na propagéciu firmy bude majitel’ vyuzivat’ aj socidlne sicte a
letaky.

Firma TechPute s.r.o bude ponukat’ svoje produkty v meste KoSice a jeho okoli a cez e-shop aj

ostatnym firmam. Hlavnym segmentom firmy budu firmy a Zivnostnici.

V koSickom regidne existuje mnoho firiem, ktoré sa zaoberaji predajom vypoctovej techniky.
Hlavnou konkuren¢nou vyhodou podniku bude odborné poradenstvo pri vybere techniky a
cena, ktora bude v porovnani s konkurenciou niz§ia v priemere o 10 %.
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2 Charakteristika firmy

2.1 Historia a opis cinnosti firmy
Firma TechPute s.r.o vznikla v roku 2026 v Kosiciach. Zakladatelom a zaroven jedinym

majitel'om je Bc. Richard Rzepiel.

Je to nova firma na trhu v odvetvi vypoctovej techniky. Firma vznikla za acelom pontknut’
kvalitnd, cenovo pristupnd a modernl vypoctovu techniku pre firmy aj jednotlivcov. Kvalitna
technika zrychl'uje pracu, ¢o sa odzrkadl'uje aj na vysledkoch a ziskovosti podniku.

Firma vykondva tieto zakladné aktivity v suvislosti s jej podnikatel'skou ¢innostou:

* ndkup vypoctovej techniky od centralnej firmy (vel’koobchodu),

« predaj nakupeného tovaru prostrednictvom e-shopu,

« distribdcia zakapeného tovaru klientom,

« propagacia produktov prostrednictvom réznych foriem reklamy,

» dalSie pomocné a odborné prace (poradenstvo pri vybere techniky).

Firma TechPute s.r.o je vlastne akymsi prostrednikom medzi firmami a jednotlivcami, ktori
potrebuji vypoctovu techniku, a velkoobchodom, od ktorého odoberame produkty. Pontikame
najmi notebooky, stolné pocitace, monitory, komponenty a prislusenstvo.

Vyhody firmy nachadzame predovsetkym v:

» Sirokom sortimente vypoctovej techniky,
« kvalite pontkanych produktov,
« odbornom poradenstve pri vybere,

« rychlom dodani objednavky.

2.2 Legislativa
Splnenie legislativnych predpokladov podnikania

Spolocnost’ podnik4 na zéklade zapisu do Obchodného registra. Predmet podnikania je vol'na
zivnost’, na ktoru stacia vSeobecné podmienky podla zékona €. 455/1991 Zb. o Zivnostenskom
podnikani.

Skuto¢nosti zapisané v obchodnom registri

Oddiel: Sro

Obchodné meno: TechPute s.r.o

Sidlo: Hlavna 134, 040 01 Kosice

1CO: 20260066

Den vzniku: 12.10.2026

Pravna forma: spolo¢nost’ s ru¢enim obmedzenym

Zakladné imanie: 5 000 € (splatené)

Zakladatel’: Be. Richard Rzepiel, Hlavna 134, 040 01 KoSice
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Predmet Cinnosti:
» nakup a predaj vypoctovej techniky
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3 Informacie o manaZmente a zamestnancoch

3.1 ManaZment a kl'ucovi predstavitelia firmy

* Bc. Richard Rzepiel, vek 24 rokov, vzdelanie Technickd univerzita v KoSiciach —
konatel’ a riaditel’

Organizacna Struktira firmy

Firma ma jednoduchu organiza¢nu Strukturu. Konatel’ riadi firmu a zabezpecuje nakup, predaj,
e-shop aj propagaciu. Uétovnictvo firma vedie pomocou Gétovného softvéru (Excel).

3.2 Ciele firmy
« kratkodobé ciele: hlavnym kratkodobym ciel'om firmy je dostat’ sa do povedomia
potencialnych zdkaznikov, naplnit’ sklad, spustit’ e-shop a ziskat’ prvych stalych
odberatelov
» dlhodobé ciele: medzi dlhodobé ciele firmy patri najmé rozSirovanie sortimentu a
okruhu &innosti (servis a instalacia techniky). Dal§im cielom je rozsirit’ pdsobnost’
firmy mimo KoSic (napr. Presov, Poprad)

Umiestnenie firmy

Firma sidli na Hlavnej ulici €. 134 v KoSiciach, teda vo vyhodnej polohe v centre mesta. Predaj
prebieha najma prostrednictvom e-shopu.
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4 Marketing a prieskum trhu

4.1 Analyza trhu, konkurencie a zakaznikov

Kosice ako metropola vychodu su z hl'adiska vysokej koncentracie podnikatel’skych subjektov
(vyrobnych, obchodnych a poskytujucich sluzby) vel'mi vyznamnym miestom na podnikanie.
Vypoctova techniku dnes potrebuje takmer kazda firma aj domacnost’, preto je dopyt po nej
staly.

Podmienky na trhu nie si I'ahké kvoli silnej konkurencii velkych internetovych obchodov a
elektro retazcov. Na druhej strane produkt, ktory ponuka nasa firma, pomaha pri vybavovani
kancelarii nielen podnikatel'om, ale aj ostatnym obyvatel'om.

V koSickom regidne existuje mnoho firiem, ktoré sa zaoberajii predajom vypoctove;j techniky.
Hlavnou konkuren¢nou vyhodou podniku bude odborné poradenstvo a cena, ktora bude v
porovnani s cenami konkurencie niz$ia v priemere o 10 %.

Firma TechPute s.r.o bude pontkat’ svoje produkty v meste KoSice a jeho okoli. Hlavnym
segmentom firmy budu firmy a zivnostnici, ktori zariad'uju kancelarie. Nasimi zdkaznikmi vSak
nebudd len firmy, ale aj ostatni obyvatelia. V meste je dostatok firiem zaoberajucich sa tymto
sortimentom, preto bude zlozité presadit’ sa na trhu.

4.2 SWOT analyza

Poslanie firmy
Firma chce ponuknut’ svojim zakaznikom kvalitni a modernu vypoctovi techniku spolu s
odbornym poradenstvom. Tym sa snazi ul'ah¢it’ a zrychlit’ ich pracu.

Ciel’ firmy
Cielom firmy je dostat’ sa do povedomia zakaznikov a ziskat’ si dobré meno u klientely, aby

stcasni zakaznici $irili d’alej spokojnost’ a firma tym ziskavala nové objednavky.

Silné stranky (strengths):

Faktor Hodnotenie
odborné poradenstvo pri vybere techniky 5
ceny vypoctovej techniky 4
poloha firmy 4
nizke prevadzkové naklady 4
rychle dodanie objednavky 3
Spolu 20
Slabé stranky (weaknesses):
Faktor Hodnotenie
nova, neznadma firma na trhu 4
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zavislost’ od dodavatel’a 4

obmedzeny kapital

jeden Clovek na vsetky ¢innosti 3
Spolu 14
Vonkajsie prileZitosti (opportunities):
Faktor Hodnotenie
obnova pocitacov vo firméch (koniec podpory Windows 10) 5
rast nakupov cez internet 4
nakupy techniky inymi $tudentskymi firmami 4
rozS8irenie ¢innosti o servis a instalaciu 3
Spolu 16
Hrozby (threats):
Faktor Hodnotenie
cenova konkurencia velkych e-shopov 5
zvySovanie nakupnych cien 4
rychle zastaravanie techniky 3
zmeny vonkajSiecho ekonomického a legislativneho prostredia 3
Spolu 15

Pre grafické vyhodnotenie sme pouzili priemerné hodnotenie kazdej skupiny: silné stranky
4,00, slab¢ stranky 3,50, prilezitosti 4,00 a hrozby 3,75.
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Prilezitosti

Ofenzivna Stratégia
stratégia +4,00 spojenectva

o - (+0,50; +0,25)
Silné stranky —3,50

1 1 1 .‘\ 1 1 1 1

I»
T T T T T U ™

+4,00 Slabé stréanky

|

Defenzivna Stratégia
stratégia ) —3,75 uniku

v
Obr. 1 Grafické vyhodnotenie SWOT analyzy
Na zaklade tejto analyzy sa firma nachadza v kvadrante SO (ofenziva). Hlavnym ciel'om preto

bude vyuzivat’ silné stranky na prilezitosti na trhu, rozSirovat’ sortiment a sluzby a neustale
zlepSovat’ ponuku.
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5 Casovy harmonogram

V prvom roku firma prejde Styrmi fAzami od zaloZenia po Uctovnll uzavierku. Presné terminy
urcuje harmonogram predmetu.

Faza Cinnosti

1. ZaloZenie registracia firmy, zakladatel'ska listina, zapis do OR, 1CO, DIC,
poistovne

2. Rozbeh ucet v Ebanke EkF, web priestor, e-shop a cennik, podnikatel'sky
zamer

3. Prevadzka nakup 15 ks tovaru, vybavenie 7 + 8 ks, predaj cez e-shop, min. 30
transakcii

4. Uzévierka uctovna zavierka, danové priznanie PO, strategicka stadia, analyza
IS

Rok 2 az3 rast trzieb na 190 000 €, servis a inStalacia techniky, zdkaznici aj v
PreSove
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6 Finan¢ny plan

Firma je financovana zo zdkladného imania 5 000 € a z tveru od Ebanky EkF, z ktorého ¢erpa
50 000 € na nakup tovaru a vybavenie kancelarie. Uvedené sumy st odhad.

Polozka (€) Rok 1 Rok 2 Rok 3
Trzby za predaj tovaru 90 000 140 000 190 000
Néklady na predany tovar 72 000 112 000 152 000
Vybavenie kancelarie 9 500 1000 1000
Prevadzkové naklady 2 400 2400 2500
Marketing a propagacia 2 400 3000 3600
Uroky z Gveru 1 500 1 500 1 200
Ostatné naklady 2700 2900 3300
Néklady spolu 90 500 122 800 163 600
Vysledok hospodarenia pred zdanenim =500 17 200 26 400
Dan z prijmov (21 %) 0 3612 5544
Cisty zisk -500 13 588 20 856

V prvom roku firma skon¢i takmer vyrovnane, lebo ndkladné je vybavenie kancelarie. Od
druhého roka je firma ziskova a zo zisku postupne splaca Gver.
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