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Strucné zhrnutie

Spoloc¢nost COUNTECH s. r. 0. je obchodna spolo¢nost so sidlom v KoSiciach,
ktora sa zaobera nakupom a predajom vypoctovej techniky a pocitacového
prislusenstva. Sortiment spoloc¢nosti zahfna notebooky, stolové pocitace,
monitory, klavesnice, mysi a dalSie pocitacoveé prislusenstvo.

Spoloc¢nost planuje predavat svoje produkty prostrednictvom vlastného
elektronického obchodu. Jej cielovou skupinou su jednotlivci, malé a stredné
podniky, ktoré potrebuju vypoctovu techniku na osobné alebo pracovné ucely.
Hlavnym cielom spoloc¢nosti je vybudovat stabilné postavenie na trhu, ponukat
kvalitné produkty za konkurencieschopné ceny a dosahovat dlhodoby zisk.

Zakladné imanie spoloc¢nosti predstavuje 10 000 €. Financovanie podnikatelskej
¢innosti bude zabezpecené vlastnymi zdrojmi a finanénymi prostriedkami
dostupnymi na virtualnom bankovom ucte. Spolo¢nost planuje postupne
rozSirovat sortiment, ziskavat novych zakaznikov a zvySovat objem predaja.



Harok s faktami

Udaj

Hodnota

Obchodné meno

COUNTECH s. r. 0.

Pravna forma

Spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym

Sidlo

Hlavna 1, 040 01 KosSice

Zakladatel a konatel

Denys Shatrava

Predmet podnikania

Nakup a predaj vypoctovej techniky a pocitacového
prisluSenstva

Oblast podnikania

Vypodtova technika

Zakladné imanie

10000 €

Rozsah splatenia

10000 €

Spbsob predaja

Elektronicky obchod

Cielova skupina

Jednotlivci, malé a stredné podniky




1. Popis podniku

Spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. je novozalozena obchodna spolo¢nost so sidlom v KoSiciach, ktora sa
zameriava na nakup a predaj vypoctovej techniky a pocitacového prislusenstva. Spolo¢nost bola
zalozena v roku 2026 a jej zakladatelom a konatelom je Denys Shatrava. Zakladné imanie spoloCnosti
predstavuje 10 000 € a je splatené v plnej vyske.

KedZe ide o novozalozeny podnik, spolo¢nost zatial nema dlhu histériu ani stabilné postavenie na trhu.
V sucasnosti sa nachadza v pociato¢nej faze podnikania, poCas ktorej sa zameriava na vytvorenie
vlastného elektronického obchodu, vyber vhodného sortimentu a ziskavanie prvych zakaznikov.

Hlavnym cielom spoloc¢nosti je poskytovat zakaznikom Siroky vyber vypocCtovej techniky za
konkurencieschopné ceny. SpoloCnost sa planuje zamerat predovSetkym na jednotlivcov, malé a
stredné podniky, ktoré vyuzivaju pocitacovu techniku na osobné alebo pracovné ucely. Délezitou
sUcCastou jej Cinnosti bude zabezpecenie kvalitnych sluzieb, spolahlivého vybavovania objednavok a
spokojnosti zakaznikov.

Do buducnosti spolo¢nost planuje postupne rozSirovat svoj sortiment, zvySovat objem predaja a
budovat stabilné postavenie na slovenskom trhu. Medzi dlhodobé ciele patri ziskavanie novych
zakaznikov, vytvaranie dlhodobych obchodnych vztahov a dosahovanie kladného hospodarskeho
vysledku.

2. Analyza trhu

2.1 Potencialny trh a jeho charakteristiky

Spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. planuje p6sobit na slovenskom trhu s vypoctovou technikou a
pocitacovym prislusenstvom. Predaj bude realizovany prostrednictvom elektronického obchodu na
celom uzemi Slovenska.

Cielovou skupinou budu predovSetkym Studenti, jednotlivci, domacnosti a malé a stredné podniky. Pri
vybere produktov zakaznici zohladfiuju najma cenu, technické parametre, spolahlivost a dostupnost
tovaru. Spolo¢nost sa bude snazit uspokojit tieto poziadavky vhodnym sortimentom a
konkurencieschopnymi cenami.

2.2 Podiel na trhu

KedZe spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. je novozaloZzenym podnikom, zatial nema stabilné postavenie na
trhu. V poc¢iatocnom obdobi sa zameria na ziskavanie zdkaznikov a postupné zvySovanie predaja.

Predpokladany podiel na slovenskom trhu s vypoc&tovou technikou bude spociatku velmi nizky. Jeho
presnejSie stanovenie bude mozné po ziskani idajov o velkosti trhu a o¢akavanych trzbach
spoloénosti.



2.3 Trendy a rastovy potencial

Vyznamnym trendom je rozvoj elektronického obchodovania. Podla idajov Eurostatu v roku 2025
priblizne 78,8 % obyvatelov Slovenska vo veku 16 aZ 74 rokov nakupovalo tovary alebo sluzby cez
internet.

Rastovy potencial spolo¢nosti suvisi s digitalizaciou a vyuzivanim vypoctovej techniky pri praci a
Studiu. Spolo¢nost planuje postupne rozsSirovat sortiment a ziskavat zakaznikov z réznych regiénov
Slovenska.

2.4 Predaj, distribucia a zisky

Predaj bude prebiehat prostrednictvom vlastného elektronického obchodu a doru€ovanie objednavok
zabezpecia externé prepravné spolo¢nosti.

Zisk bude spoloc¢nost dosahovat z rozdielu medzi trzbami a celkovymi nakladmi. V poc¢iatoCnhom
obdobi sa predpokladaju vySSie naklady na rozvoj podnikania. S rastom predaja bude spolo¢nost
usilovat o dosahovanie kladného hospodarskeho vysledku.

3. Analyza vyrobku alebo sluzby

Spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. sa zaobera predajom vypoctovej techniky a pocitacového
prisluSenstva. Jej sortiment zahffia notebooky, stolové pocitace, monitory, kldvesnice, mySi a dalSie
prislusenstvo. Produkty su uréené pre jednotlivcov, domacnosti a malé a stredné podniky.

Predaj bude prebiehat prostrednictvom vlastného elektronického obchodu bez potreby kamennej
predajne. Spolo¢nost planuje nakupovat vyrobky od overenych dodavatelov, pricom bude klast déraz
na ich kvalitu, spolahlivost a zaru¢né podmienky. Spolo¢nost nebude vyrobcom ponukaného tovaru,
ale jeho predajcom. Ochranné znamky vyrobkov zostavaju vlastnictvom prislusnych vyrobcov.

Do buducnosti spolo¢nost planuje rozSirovat sortiment podla potrieb zakaznikov a vyvoja trhu.
Zaroven sa bude zameriavat na zlepSovanie elektronického obchodu, rozSirenie spoluprace s
dodavatelmi a zvySovanie dostupnosti produktov.

4. Analyza spotrebitela

Cielovou skupinou spolo¢nosti COUNTECH s. r. 0. su predovsetkym Studenti, pracujuci jednotlivci,
domacnosti a malé a stredné podniky na uzemi Slovenska. Produkty s uréené muzom aj Zzenam
réznych vekovych kategérii, najma zdkaznikom vo veku od 18 do 55 rokov.

Z hladiska prijmov sa spolo¢nost planuje zamerat na zakaznikov s nizkymi a strednymi prijmami, ako aj
na podniky, ktoré potrebuju vypodtovu techniku na svoju ¢innost. Sortiment bude zahffiat produkty
r6znych cenovych kategérii podla finanénych moznosti zdkaznikov.

Ponukané vyrobky umoznia zdkaznikom efektivnejSie pracovat, Studovat a vykonavat kazdodenné
¢innosti. Spolo¢nost sa bude snazit uspokojit ich potreby prostrednictvom kvalitnych produktov,
dostupnych cien a pohodlného online nakupovania.



5. Analyza konkurencie

5.1 Profil konkurentov

Medzi hlavnych konkurentov spolo¢nosti COUNTECH s. r. o. patria Alza.sk, NAY.sk a Datacomp.sk.
Tieto spolo¢nosti ponukaju vypoctovu techniku a pocitacové prislusenstvo prostrednictvom
elektronickych obchodov. Alza a NAY patria medzi vyznamnych predajcov elektroniky na Slovensku,
zatial €¢o Datacomp sa Specializuje najma na vypoctovu techniku.

5.2 Porovnanie konkurentov

Spolocnost Alza.sk ma Siroky sortiment produktov, znamu znacku a zabezpecuje rychle dorucovanie.
Jej nevyhodou moéze byt silna orientacia na masovy predaj. NAY.sk disponuje rozsiahlou sietou
kamennych predajni a znamou znackou, ale menej sa Specializuje na vypocCtovu techniku.
Datacomp.sk sa zameriava predovsSetkym na IT produkty a poskytuje odborné poradenstvo, jeho
nevyhodou je vS§ak mensSia siet kamennych predajni.

5.3 Postavenie na trhu

Podla udajov Eurépskej komisie z roku 2022 dosahovala Alza priblizne 25-35 % a skupina NAY
priblizne 20-30 % slovenského maloobchodného trhu s elektronikou. Tieto udaje su historické a
nezodpovedaju vyluéne trhu s vypoctovou technikou.

Spolo¢nost COUNTECH bude ako novy podnik celit silnej konkurencii. Jej cielom bude postupne
ziskavat zakaznikov prostrednictvom konkurencieschopnych cien, prehladného elektronického
obchodu a kvalitného zakaznickeho servisu.

6. Organizaéna struktura a manazment

Spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. ma jedného zakladatela a vlastnika, ktorym je Denys Shatrava. Vlastni
100 % obchodného podielu spolo¢nosti a zaroven vykonava funkciu konatela. Zadkladné imanie
spolo¢nosti predstavuje 10 000 € a je splatené v plnej vyske.

Konatel zodpoveda za riadenie spolo¢nosti, vyber dodavatelov, nakup a predaj tovaru, stanovovanie
cien, spravu elektronického obchodu a kontrolu finanénych vysledkov. V pociato¢nej faze podnikania
spolo¢nost neplanuje zamestnavat dalSich pracovnikov.

Zakladatel spolo¢nosti Studuje na Ekonomickej fakulte Technickej univerzity v KoSiciach, kde ziskava
vedomosti z oblasti ekonomiky, U¢tovnictva, financii a manazmentu. Tieto znalosti planuje vyuzivat pri
riadeni a rozvoji spolo¢nosti.



7. Casovy harmonogram

Spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. planuje svoj rozvoj v niekolkych etapach. V po€iato€nom obdobi sa
zameria na spustenie elektronického obchodu, vyber dodavatelov a ziskanie prvych zakaznikov. V
dalSich rokoch bude jej cielom rozSirovanie sortimentu, zvySovanie predaja a budovanie stabilného
postavenia na trhu.

Obdobie Planované &innosti

2026 Zalozenie spolocnosti, vytvorenie e-shopu a nadviazanie spoluprace s
dodavatelmi

2027 Ziskavanie zakaznikov, rozSirenie sortimentu a zvySenie objemu predaja

2028 Posilnenie postavenia na trhu a zlepSenie zakaznickych sluzieb

2029 Rozsirenie spoluprace s dodavatelmi a zvySovanie ziskovosti

Plnenie jednotlivych cielov bude spolo¢nost pravidelne vyhodnocovat na zaklade dosiahnutych trzieb,
nakladov a poétu zdkaznikov. Casovy harmonogram sa méze upravovat podla vyvoja trhu a finan&nych
moznosti spoloénosti.

8. Rizikové faktory - SWOT analyza

Spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. mbze pocas podnikania ¢elit viacerym rizikdm, najma silnej
konkurencii, nizkemu zaujmu zékaznikov, rasticim nakupnym cendam a problémom s dodavkami
tovaru. Kedze ide o novozalozeny podnik, vyznamnym rizikom je aj nedostatok skusenosti a nizka
znamost znacky.

V najhorSom pripade méze pokles predaja viest k finanénym stratdm a problémom so splacanim
zavazkov. Spoloc¢nost sa preto bude snazit minimalizovat rizika kontrolou nakladov, vyberom
spolahlivych dodavatelov a prisp6sobovanim sortimentu potrebam zakaznikov.

Silné stranky (S) Hodnotenie
Nizke prevadzkové naklady e-shopu +4

Siroky sortiment vypo&tovej techniky +4

Predaj na celom Uzemi Slovenska +3

Spolu S +11




Slabé stranky (W)

Hodnotenie

Nizka znamost znacky -5
Nedostatok podnikatelskych skusenosti -3
Obmedzené financné zdroje -2
Spolu W -10

Prilezitosti (O)

Hodnotenie

Rozvoj elektronického obchodovania +5

Rastuci vyznam digitalizacie +4

Moznost rozSirenia sortimentu +3

Spolu O +12

Hrozby (T) Hodnotenie
Silna konkurencia na trhu -5

Rast nakupnych cien -3
Problémy s dodavkami tovaru -2

SpoluT -10
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Na zaklade vysledkov SWOT analyzy sa spolo¢nost COUNTECH s. r. 0. nachadza v oblasti ofenzivnej
stratégie. Spolocnost by sa preto mala zamerat na vyuzivanie svojich silnych stranok a prilezitosti na
trhu, najma na rozSirovanie sortimentu a ziskavanie novych zakaznikov.

9. Financny plan

Finan¢ny plan spolo¢nosti COUNTECH s. r. 0. je zamerany na efektivne vyuzivanie finan¢nych
prostriedkov, zabezpecenie likvidity a dosahovanie kladného hospodarskeho vysledku.

9.1 Zdroje financovania

Zakladné imanie spolo¢nosti predstavuje 10 000 €. V ramci podnikatelskej ¢innosti ma spolo¢nost k
dispozicii 200 000 € na virtualnom bankovom ucte. Tieto prostriedky planuje vyuzivat predovSetkym na
nakup vypoctovej techniky a financovanie obchodnych transakcii.

9.2 Planované prijmy a vydavky

Spolo¢nost planuje uskutocnit minimalne 15 obchodnych transakcii, ktoré budu zahfnat nakup tovaru
od dodavatelov a jeho nésledny predaj zakaznikom.

Hlavnym zdrojom prijmov budu trzby z predaja vypoctovej techniky. Najvac¢siu ¢ast vydavkov budu
predstavovat naklady na obstaranie tovaru. Cielom spolo¢nosti bude dosiahnut kladny rozdiel medzi
vynosmi a nakladmi.



9.3 Likvidita a financ¢né ciele

Spolo¢nost bude priebezne kontrolovat stav bankového uctu, evidovat obchodné transakcie a
sledovat svoje zavazky. Finan¢né vysledky budu vyhodnotené na zaklade uskutoCnenych nakupov,
predajov a dosiahnutého hospodarskeho vysledku.



