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1. Sumar

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. vznikla v roku 2026 v KoSiciach. Zakladatel'kou a zaroven jedinou
majitel’kou spolo¢nosti je Be. Sofiia Pravytska. Zakladné imanie spolo¢nosti predstavuje
5000€. Hlavnou podnikatel'skou ¢innostou je maloobchodny predaj vypoctovej techniky,
pocitacovych komponentov a prislusenstva. Spolo¢nost’ bude mat’ Styri pracovné pozicie
vratane riaditel’ky, zastupcu riaditel’ky, pracovnika internetového obchodu a pracovnika skladu
a expedicie.

Marketingova politika spolo¢nosti bude zabezpecovana predovsetkym prostrednictvom
internetovej reklamy a socialnych sieti. Na propagaciu svojich produktov bude spolo¢nost’
vyuzivat’ aj reklamné kampane na internete, prezentaciu noviniek a akciovych pontk.
Dolezitou sticast’ou marketingove;j stratégie bude budovanie dobrého mena spolo¢nosti,
kvalitnd komunikacia so zdkaznikmi a ziskavanie pozitivnych zdkaznickych hodnoteni.
Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. bude svoje produkty ponukat’ prostrednictvom internetového
obchodu zakaznikom na celom tizemi Slovenskej republiky. Hlavnou cielovou skupinou budu
Studenti, domécnosti, Zivnostnici a malé podniky. Sidlo spolo¢nosti sa nachadza v KoSiciach,
kde bude zabezpecovana administrativa, spracovanie objednavok a komunikacia s
obchodnymi partnermi.

Na slovenskom trhu pdsobi viacero spolo¢nosti zaoberajucich sa predajom vypoctove;j
techniky. Hlavnou konkuren¢nou vyhodou Velsonix s.r.o. bude individualny pristup k
zakaznikom, konkurencieschopné ceny a prehl'adna ponuka produktov. Spolo¢nost’ sa bude
usilovat’ o rychle a spol’'ahlivé vybavovanie objedndvok, postupné rozSirovanie sortimentu a
budovanie stabilnej zdkaznickej zédkladne.



2. Charakteristika firmy

2.1. Historia a opis ¢innosti firmy

Spolo¢nost” Velsonix s.r.o. vznikla v roku 2026 v Kosiciach. Zakladatel’kou a zaroven
jedinou majitel’kou spolocnosti je Bc. Sofiia Pravytska. Ide o novozalozent spolo¢nost’, ktorej
hlavnou podnikatel'skou ¢innostou je maloobchodny predaj vypoctovej techniky,
pocitacovych komponentov a prislusenstva.

Spolo¢nost’ vznikla s cielom pontkat’ zakaznikom kvalitni a cenovo dostupnt vypoctova
techniku, ktord je v stcasnosti neoddelitelnou stcastou kazdodenného zivota. Pocitace a
d’alSie technologické zariadenia sa vyuZzivaju nielen pri praci a Studiu, ale aj na komunikéciu,
zabavu a podnikatel'ské ucely. Velsonix s.r.o. sa preto zameriava na predaj produktov, ktoré
dokézu uspokojit’ potreby réznych skupin zékaznikov.

Hlavnou formou predaja bude internetovy obchod, prostrednictvom ktorého si zakaznici
budii mdct’ pohodlne vybrat’ a objednat’ pozadovany tovar. Sortiment spolo¢nosti budu tvorit’
predovSetkym notebooky, stolové pocitaCe, monitory, klavesnice, mysi, pocitacové
komponenty a dalSie prislusenstvo. Spolo¢nost’” bude zabezpecovat ndkup tovaru od
dodévatelov, jeho nasledny predaj a dorucenie zakaznikom.

Spolo¢nost’ vykonava tieto zakladné aktivity v suvislosti so svojou podnikatel'skou
¢innostou:

e nakup vypoctovej techniky a prislusenstva od dodavatelov a velkoobchodnych

spolocnosti,

e cvidencia a sprava nakipeného tovaru,

e predaj produktov prostrednictvom internetového obchodu,

e spracovanie a vybavovanie zédkaznickych objednavok,

e zabezpecenie distribucie a dorucenia tovaru zakaznikom,

e propagacia produktov prostrednictvom internetu a socialnych sieti,
¢ poskytovanie informécii a poradenstva pri vybere produktov.

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. bude podsobit’ ako sprostredkovatel medzi dodavatel'mi
vypoctove] techniky a konecnymi zédkaznikmi. Jej tlohou bude zabezpefovat dostupnost
pozadovanych produktov, poskytovat’ prehladné informacie o pontikanom sortimente a
umoziovat’ zdkaznikom jednoduchy a pohodlny nakup. Spolo¢nost’ sa bude orientovat’ na
individualnych zékaznikov, Studentov, domacnosti, zivnostnikov a mensie podniky.

Hlavné vyhody spolo¢nosti budu spocivat’ predovsetkym v:

e Sirokom sortimente vypoctovej techniky a prisluSenstva,

kvalite pontikanych produktov,

konkurencieschopnych cenach,

jednoduchom a prehl'adnom internetovom obchode,

pohodlnom objednévani tovaru z domu,



e individudlnom pristupe k zakaznikom,
¢ snahe o rychle a spol'ahlivé vybavovanie objednavok.

Ciel'om spolocnosti je postupne si vybudovat’ dobré meno na trhu s vypoctovou technikou,
ziskavat’ novych zakaznikov a vytvéarat’ dlhodobé obchodné vzt'ahy zaloZzené na spokojnosti a
dovere.



2.2. Legislativa

Splnenie legislativnhych predpokladov podnikania

Spolo¢nost” Velsonix s.r.0. bola zaloZzend v roku 2026 na zéklade zakladatel'skej listiny ako
spoloc¢nost’ s ru¢enim obmedzenym. Jej podnikatel'ska ¢innost’ je zamerand na maloobchodny
predaj vypoctovej techniky. Pravne postavenie spolo¢nosti a podmienky jej podnikania
vychadzaju z prislusnych ustanoveni Obchodného zdkonnika a Zivnostenského zakona.

Udaje spolo¢nosti uvedené v zakladatel’skych a registraénych dokumentoch

Oddiel: S.r.o0.

Obchodné meno: Velsonix s.r.o.

Sidlo: Protifasistickych bojovnikov 6, 040 01 KoSice

I1CO: 20260058

Rok zalozenia: 2026

Pravna forma: spolo¢nost’ s ru¢enim obmedzenym

Zakladné imanie: 5 000 € (splatené v plnej vyske)
Zakladatel’ka: Bc. Sofiia Pravytska, Lomena 9, 04001 KoSice

Predmet ¢innosti:
¢ maloobchodny predaj vypoctovej techniky,
e nakup vypoctovej techniky a pocitacového prisluSenstva od dodavatelov,
e predaj nakupeného tovaru prostrednictvom internetového obchodu,

e zabezpecenie distribucie tovaru zakaznikom.



3. Informacie 0o manaZzmente a zamestnancoch

3.1. Manazment a kP’ucCovi predstavitelia firmy

Spolo¢nost” Velsonix s.r.o. bude riadenad zakladatelkou a konatelkou spolo¢nosti, ktora
bude zodpovednd za jej celkové fungovanie, strategické rozhodovanie a hospodarske
vysledky. Pri riadeni kazdodennych c¢innosti jej bude pomdhat zéastupca pre obchod a
prevadzku.

ManaZment a zamestnanci spolo¢nosti:

Bc. Sofiia Pravytska — konatel’ka a riaditel’ka spoloc¢nosti. Bude zabezpecovat' celkové
riadenie firmy, planovanie podnikatel'skych aktivit, prijimanie strategickych rozhodnuti,
kontrolu finanéného hospodarenia a komunikéciu s obchodnymi partnermi.

Zastupca riaditel’ky pre obchod a prevadzku— bude zodpovedny za organizaciu
kazdodennej prevadzky internetového obchodu, spolupracu s dodavateI'mi, kontrolu
objednavok a koordindciu prace zamestnancov. V pripade nepritomnosti riaditel’ky bude
zabezpecovat’ bezné prevadzkové ¢innosti.

Pracovnik internetového obchodu— bude zabezpeCovat' spravu internetového obchodu,
aktualizaciu produktov a cien, spracovanie objednavok a komunikaciu so zékaznikmi. Zaroven
sa bude podiel’at’ na propagéacii spolo¢nosti prostrednictvom socidlnych sieti.

Pracovnik skladu a expedicie — bude zodpovedny za prijem a evidenciu tovaru, kontrolu
skladovych zésob, pripravu objednavok a zabezpecenie ich odosielania zdkaznikom.

Vedenie uctovnictva a spracovanie prislusSnych uctovnych dokladov bude spoloc¢nost’
zabezpecovat’ prostrednictvom externého uctovnika.

Organizacnd Struktara firmy

Riaditel'ka a konatel'ka
Bc. Sofiia Pravytska

Zastupca riaditelky
pre obchod a prevadzku
l

Pracovnik Pracovnik
internetového obchodu skladu a expedicie

Externa spolupraca

1 |
: Uctovnik i
1

1 1

Poznédmka: FcfoVrﬂchB?ébEﬂ)gﬁJE_efte_rﬁy/doda’vatel‘.



Na cele spolocnosti bude stat’ riaditelka, ktorej bude priamo podriadeny zastupca
riaditel’ky pre obchod a prevadzku. Zastupca bude koordinovat' c¢innost’ pracovnika
internetového obchodu a pracovnika skladu a expedicie. Uétovné sluzby bude spoloénost
vyuzivat’ externe.

Takto navrhnutd organiza¢na Struktra umozni prehladné rozdelenie pracovnych
povinnosti, efektivnu komunikdciu medzi zamestnancami a kontrolu jednotlivych
podnikovych ¢innosti.

3.2. Ciele firmy

Kratkodobé ciele

Hlavnym kratkodobym cielom spolocnosti Velsonix s.r.o. je uspeSné uvedenie
internetového obchodu do prevadzky a ziskanie prvych zdkaznikov. Spolo¢nost’ sa
bude zameriavatt na vytvorenie dobrého mena, propagiciu ponukanych produktov
a nadviazanie spoluprdce so spolahlivymi dodavatelmi vypoctovej techniky. Dolezitym
cielom bude aj zabezpecenie efektivneho spracovania objednavok a spokojnosti zdkaznikov.

Dlhodobé ciele

Medzi dlhodobé ciele spolo€nosti patri rozSirovanie sortimentu vypoctovej techniky,
zvySovanie objemu predaja a posiliiovanie postavenia na slovenskom trhu. Spolo¢nost’ sa bude
usilovat’ o vytvorenie stabilnej zékaznickej zdkladne, rozvoj obchodnych vztahov a
dosahovanie priaznivych hospodarskych vysledkov. V pripade tspeSného rozvoja podnikania
planuje postupne rozsirovat’ svoje personalne a prevadzkové kapacity.

Umiestnenie firmy

Spolo¢nost” Velsonix s.r.o. ma sidlo na adrese Protifasistickych bojovnikov 6, 040 01
Kosice. Hlavnou formou predaja bude internetovy obchod, prostrednictvom ktorého bude
spolo¢nost’ ponukat’ svoje produkty zdkaznikom na celom tizemi Slovenskej republiky.

Na zabezpecenie administrativnych ¢innosti, komunikacie so zdkaznikmia spracovania
objednavok spolo¢nost’ planuje vyuzivat kancelarske priestory v KoSiciach. Sucast'ou
prevadzky bude aj priestor ur€eny na uskladnenie vybraného sortimentu a pripravu tovaru na
expediciu. Spolo¢nost’ v pociatocnej faze neplanuje prevadzkovat’ kamennt predajiu, ¢im sa
znizia néklady spojené s jej prevadzkou.
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4. Analyza produktov a sluzieb

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. sa bude zaoberat’ maloobchodnym predajom vypoctovej techniky,
pocitacovych komponentov a prislusenstva prostrednictvom internetového obchodu. Hlavnym
cielom spolo¢nosti bude poskytovat’ zakaznikom kvalitné a cenovo dostupné produkty, ktoré
budi zodpovedat ich poziadavkdm na pracu, Studium, zdbavu a kazdodenné pouzivanie.

4.1. Charakteristika pontikaného sortimentu

Sortiment spolo¢nosti bude pozostavat’ z viacerych kategorii vypoctovej techniky, aby dokazal
uspokojit’ potreby réznych skupin zakaznikov.
Hlavné produktové kategorie:

e Notebooky — prenosné pocitace urcené na stidium, kancelarsku pracu, domace

pouzivanie a narocnejsie pracovné alebo herné ¢innosti.

e Stolové pocitace — pocitacové zostavy vhodné pre domacnosti, kancelarie a
zakaznikov, ktori pozaduji vyssi vykon alebo moznost’ roz$irenia zariadenia.

e Pocitatové komponenty — procesory, grafické karty, operacné pamite, zdkladné dosky,
uloziskd a d’alSie suciastky potrebné na zostavenie alebo modernizéaciu pocitaca.

e Monitory — zobrazovacie zariadenia r6znych velkosti a technickych parametrov urcené
na pracu, Stidium a multimedialne vyuzitie.

e Pocitacové prislusenstvo — kladvesnice, mysi, slichadld, webkamery, kable, adaptéry a
d’alSie doplnky.

Ponuka produktov bude pravidelne aktualizovana podla technologickych noviniek,
dostupnosti tovaru u dodavatel'ov a poziadaviek zakaznikov. Spolo¢nost’ sa bude snazit’
vytvarat’ prehl'adny sortiment s dostatoénym vyberom produktov v r6znych cenovych
kategoriach.
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4.2. Kyvalita produktov a poskytované sluzby

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. bude nakupovat’ vypoctovu techniku od dodavatel'ov a nasledne ju
ponukat’ kone¢nym zakaznikom. Pri vybere produktov bude klast’ doraz na ich technické
parametre, spol'ahlivost’, kvalitu a primerany pomer ceny a vykonu.

Zakaznici budu moct’ prostrednictvom internetového obchodu ziskat’ informacie o
jednotlivych produktoch, porovnat’ ich vlastnosti a vybrat’ si zariadenie podl'a svojich potrieb.
Sucast'ou poskytovanych sluzieb bude spracovanie objednavok, komunikacia so zakaznikmi,
poskytovanie informacii o produktoch a zabezpecenie doru¢enia zakipeného tovaru.
Délezitou sticast'ou ¢innosti spolo¢nosti bude aj vybavovanie reklamacii a poskytovanie
informadcii o zdru¢nych podmienkach v stilade s platnymi pravnymi predpismi. Spolo¢nost’ sa
bude usilovat’ o transparentni komunikéciu a spokojnost’ zdkaznikov pocas celého nakupného
procesu.

4.3. Planovany rozvoj sortimentu

V pociatocnej faze podnikania sa spolo¢nost’ zameria na zakladné kategorie vypoctovej
techniky a prisluSenstva. Pri tvorbe ponuky bude prihliadat’ na predpokladany dopyt, ndkupné
ceny a moznosti skladovania jednotlivych produktov.

V dalSich etapach rozvoja planuje spolocnost’ postupne rozsirovat’ sortiment o nové
technologické produkty a prisluSenstvo. Rozhodnutia o rozsireni ponuky budu vychadzat’ z
vysledkov predaja, spitnej vizby zédkaznikov a aktudlneho vyvoja na trhu.

Hlavnou prioritou spolo¢nosti bude vytvorit’ konkurencieschopni ponuku produktov,
zabezpecit ich dostupnost’ a budovat’ dlhodobé vzt'ahy so zdkaznikmi zalozené na dovere a
kvalite poskytovanych sluzieb.
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5. Marketing a prieskum trhu

5.1. Analyza trhu, konkurencie a zakaznikov

Kosice ako druhé najvacsie mesto Slovenska predstavuji vhodné prostredie na podnikanie
v oblasti predaja vypoctovej techniky. V meste a jeho okoli pdsobi mnozstvo podnikatel'skych
subjektov, vzdeldvacich institicii a organizacii, ktoré pri svojej ¢innosti vyuzivaji pocitace a
d’alSie technologické zariadenia. Vypoctova technika je zaroven neoddelitelnou stucastou
kazdodenného zivota domdacnosti, Studentov a jednotlivcov.

Trh s vypoctovou technikou sa vyznaCuje vysokou konkurenciou a rychlym
technologickym vyvojom. Zakaznici maju moznost’ vyberat’ si zo Sirokej ponuky produktov
roznych znaciek a porovnavat ich ceny prostrednictvom internetu. Pre novovznikajicu
spolo¢nost’ preto bude dolezité pontikat kvalitny sortiment, primerané ceny a spolahlivé
sluzby. Vyhodou internetového predaja je moznost’ oslovit’ zdkaznikov aj mimo mesta Kosice
bez potreby zriad’ovania d’al§ich kamennych predajni.

Medzi hlavnych konkurentov spolo¢nosti Velsonix s.r.o. patria etablované internetové
obchody s elektronikou a vypoctovou technikou, napriklad Alza.sk, NAY a Datacomp. Tieto
spolo¢nosti maju vybudované postavenie na trhu, Siroky sortiment a rozsiahlu zdkaznicku
zakladitu. Velsonix s.r.o. sa preto bude snazit' presadit’ predovSetkym individudlnym
pristupom k zdkaznikom, prehl'adnou ponukou produktov a konkurencieschopnou cenovou
politikou.

Spolo¢nost” Velsonix s.r.o. bude svoje produkty ponukat prostrednictvom internetového
obchodu zdkaznikom na celom Uzemi Slovenskej republiky. Hlavnym segmentom budu
Studenti, domdacnosti, Zivnostnici a malé podniky, ktoré potrebujii vypoctova techniku na
Studium, préacu alebo kazdodenné pouzivanie. Zékaznici budu pri ndkupe zohl'adiiovat’ najmi
cenu, technické parametre, kvalitu produktov, dostupnost’ tovaru a podmienky dorucenia.

Vzhl'adom na vysoku konkurenciu bude vstup spolo¢nosti na trh naro¢ny. Vyhodou
Velsonix s.r.o. vSak moéze byt flexibilita menSieho podniku, schopnost’ prisposobovat
sortiment poziadavkdm zakaznikov a poskytovanie osobnejSej komunikacie. Ddlezitti tlohu
pri ziskavani zdkaznikov bude zohravat’ aj propagécia prostrednictvom socialnych sieti, online
reklamy a pozitivnych zdkaznickych skusenosti.

5.2.  Analyza spotrebitel’a

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. sa bude orientovat’ na zdkaznikov, ktori maji zdujem o nakup
vypoctovej techniky a pocitacového prislusenstva prostrednictvom internetového obchodu.
Cielovy trh budu tvorit’ predovsetkym jednotlivei, domacnosti, Studenti, zivnostnici a malé
podniky na zemi Slovenskej republiky.

Kedze spoloc¢nost’ bude realizovat’ predaj prostrednictvom e-shopu, jej zdkaznici nebudi
geograficky obmedzeni iba na mesto KoSice. Internetovy predaj umozni oslovit’ zdkaznikov z
rdznych regionov Slovenska a postupne rozsirovat’ zdkaznicku zékladnu.
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5.2.1. Charakteristika ciel’ovych skupin

Studenti a mladi Pudia:

Prvu cielovu skupinu budu tvorit’ najmé Studenti strednych a vysokych skol a mladi
l'udia priblizne vo veku od 15 do 26 rokov. Tato skupina bude vyhl'adavat’
predovsetkym notebooky, monitory a pocitacové prislusenstvo potrebné na Studium,
komunikaciu a vol'nocasové aktivity.

Pri nakupnom rozhodovani bude pre tito skupinu ddlezita najmé cena, technické
parametre, dostupnost’ produktov a pomer ceny a vykonu. Vzhl'adom na ¢asto
obmedzeny rozpocet budu Studenti uprednostiiovat’ cenovo dostupné zariadenia, ktoré
dokézu spolahlivo vyuzivat’ pocas Studia.

Domacnosti a beZni pouZivatelia:

Druhu cielova skupinu budu predstavovat’ domécnosti a jednotlivcei priblizne vo veku
od 27 do 60 rokov, ktori vyuzivaji vypoctovu techniku na pracu, komunikaciu,
vzdelavanie a zébavu.

Zakaznici z tejto skupiny budil mat’ zaujem najma o notebooky, stolové pocitace,
monitory a zdkladné prisluSenstvo. Pri vybere produktov budu prihliadat’ na
spolahlivost’ zariadeni, jednoduché pouzivanie, cenu, zaru¢né podmienky a kvalitu
zakaznickeho servisu.

Zivnostnici a malé podniky:

Tretiu ciel'ovu skupinu budu tvorit’ Zivnostnici a malé podniky, ktoré potrebuju
vypoctovu techniku na zabezpecenie kazdodennych pracovnych ¢innosti.

Této skupina bude vyhl'addvat’ predovSetkym kancelarske notebooky, stolové pocitace,
monitory a prislusenstvo. Dolezitymi faktormi pri nakupe budu spolahlivost’, vykon,

dostupnost’ produktov, rychlost’ dodania a moznost’ opakovanych nakupov.

Pre spoloc¢nost’ Velsonix s.r.o. mozu tito zakaznici predstavovat’ prilezitost’ na vytvaranie
dlhodobejsich obchodnych vztahov.

5.2.2. Nakupné spravanie a potreby zakaznikov

Pri ndkupe vypoctovej techniky budu zdkaznici porovnavat’ ponuky viacerych internetovych
obchodov. Medzi hlavné faktory ovplyviujice ich rozhodovanie budu patrit’ cena, technické
parametre, dostupnost’ tovaru, moznosti dorucenia a doveryhodnost’ predajcu.

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o0. sa preto bude usilovat’ poskytovat’ prehl'adné informécie o
produktoch, transparentné cenové podmienky a jednoduchy proces objednavania. Dolezita
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ulohu bude zohréavat’ aj komunikécia so zakaznikmi a poskytovanie informacii pri vybere
vhodného zariadenia.

Predpoklada sa, Ze zdkaznici budu pri drah$ich produktoch, ako st notebooky a stolové
pocitace, venovat’ vyberu viac casu a dokladnejSie porovnavat’ jednotlivé moznosti. Pri
lacnejSom prisluSenstve moze byt nakupné rozhodovanie rychlejsie a viac ovplyvnené cenou
alebo okamzitou potrebou produktu.

5.2.3. Prinos produktov pre zikaznikov

Hlavnym prinosom ponuky spolo¢nosti bude moznost’ zaktpit’ vypoctovua techniku a
prislusenstvo prostrednictvom jedného internetového obchodu. Zakaznici tak budi moct’
vyberat’ produkty z viacerych kategorii podl'a svojich potrieb a finanénych moznosti.
Studentom bude ponuka umoziovat’ vyber zariadeni vhodnych na vzdelavanie, domacnostiam
zabezpeci pristup k technike na kazdodenné pouZzivanie a podnikatel'om poskytne moznost’
obstarat’ zariadenia potrebné na pracovné ¢innosti.

Spolo¢nost’ sa bude snazit’ zvySovat’ spokojnost’ zdkaznikov prostrednictvom kvalitnej
ponuky, spol'ahlivého vybavovania objednavok a profesiondlnej komunikacie. DIhodobym
cielom bude budovanie dovery a ziskavanie zakaznikov, ktori sa do internetového obchodu
budi opakovane vracat’.
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5.3.

Analyza konkurencie

Trh s vypoctovou technikou na Slovensku sa vyznacuje vysokou uroviiou konkurencie.
Posobia na iom vel'ké internetové obchody, obchodné ret’azce s elektronikou, ale aj mensi
$pecializovani predajcovia. Zékaznici maji moznost’ porovnavat ceny, technické parametre
produktov, dostupnost’ tovaru a kvalitu poskytovanych sluzieb.

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. bude ako novy internetovy obchod vstupovat na trh, na ktorom uz
pdsobia etablované spolo¢nosti s vybudovanou zdkaznickou zékladniou. Medzi jej hlavnych
konkurentov budu patrit’ predovsetkym Alza.sk, NAY a Datacomp.

5.3.1. Charakteristika hlavnych konkurentov

Alza.sk predstavuje vyznamného konkurenta v oblasti internetového predaja
elektroniky a vypoctovej techniky. Pontika Siroky sortiment produktov vratane
notebookov, pocitacovych komponentov, monitorov a prislusenstva.

Medzi jej hlavné konkurencné vyhody patri znamost’ znacky, rozsiahla ponuka
produktov a rozvinuty systém internetového predaja a dorucovania. Pre novu
spolo¢nost’ Velsonix s.r.o0. bude naroéné konkurovat’ jej najméa v oblasti rozsahu
sortimentu a logistickych moZznosti.

NAY patri medzi etablovanych predajcov spotrebnej elektroniky na Slovensku. Okrem
internetového obchodu prevadzkuje aj kamenné predajne, v ktorych si zakaznici mozu
produkty prezriet’ a vyuzit’ odborné poradenstvo.

Jeho sortiment zahfiia vypoctovu techniku, mobilné zariadenia, televizory, domace
spotrebice a d’alSiu elektroniku. Vyhodou spolo¢nosti je kombindcia internetového a
kamenného predaja, zndmost’ znacky a ponuka doplnkovych sluzieb.

Datacomp predstavuje vyznamného konkurenta najmé v oblasti vypoctovej techniky a
pocitacového prislusenstva. Spolocnost’ ponuka notebooky, stolové pocitace,
komponenty, monitory a d’alSie technologické produkty.

Vyhodou spolo¢nosti je jej Specializacia na informaéné technologie, odborné
poradenstvo a moznost’ osobného ndkupu. V Kosiciach prevadzkuje showroom, v
ktorom si zédkaznici mézu vybrané produkty prezriet’ a vyskusat'.

Pre spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. bude Datacomp predstavovat’ délezitého konkurenta

vzhl'adom na podobné produktové zameranie a pdsobenie v rovnakom regione.
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5.3.2. Porovnanie konkurencie

Pri porovnéavani konkurentov je potrebné zohl'adnit’ predovsetkym Sirku sortimentu, sposob
predaja, dostupnost’ produktov, cenovi politiku a uroven zdkaznickych sluzieb.

Kritérium Alza.sk NAY Datacomp Velsonix s.r.o.
Hlavné Elektronika a Spotrebna ?;ZEEEIS? Vypoctova technika a
zameranie d’alsi sortiment  elektronika : prislusenstvo
elektronika
Intemetovy Ano Ano Ano Planovany
predaj
Kamenné ‘ . , )
. Ano Ano Ano Nie

predajne
Znamost’ , , , o

namos Vysoka Vysoka Vybudovana Nové znacka
znacky

Sortiment Vel'mi Siroky Siroky Siroky Uzsil.’ postu,pne
roz§irovany

Konkurenénd  Rozsah ponuky a Siet predajni Odborné zameranie Individualne;jsi pristup

vyhoda logistika a sluzby a poradenstvo a prehl'adna ponuka

Porovnanie ma orientacny charakter a vychadza z charakteristiky obchodnych modelov
jednotlivych spolo¢nosti a z planovaného fungovania Velsonix s.r.o.

5.3.3. Konkurené¢né vyhody a nevyhody spolo¢nosti

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. nebude moct’ v pociatocnej faze podnikania konkurovat’ velkym
obchodnym spolo¢nostiam rozsahom sortimentu, objemom skladovych zasob ani finanénymi
moznost'ami. Jej nevyhodou bude aj nizka znamost’ znacky a potreba postupne si vybudovat’
doveru zakaznikov.

Na druhe;j strane sa spoloc¢nost’ planuje zamerat’ na prehl'adna ponuku vypoctovej techniky,
individudlnu komunikéciu so zakaznikmi a flexibilné prispdsobovanie sortimentu ich
potrebam. MensSia organizac¢na Struktira méze umoznit’ jednoduchsie rozhodovanie a
rychlejSie zavadzanie zmien v ponuke produktov.

Dolezitym faktorom konkurencieschopnosti bude aj cenova politika. Spolo¢nost’ sa bude
snazit’ pontkat’ produkty za primerané ceny pri zachovani dostato¢nej obchodnej marze.

evve

vyvazenu ponuku z hl'adiska ceny, kvality a poskytovanych sluzieb.

5.3.4. Stratégia ziskavania konkuren¢nej pozicie

V pociatocnej faze podnikania sa spolo¢nost’ zameria predovsetkym na ziskavanie prvych
zakaznikov a budovanie povedomia o znacke Velsonix. Na propagéciu bude vyuzivat’
internetovl reklamu, socidlne siete a d’alSie dostupné formy online marketingu.
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Spolo¢nost’ bude klast’ doraz na spokojnost’ zakaznikov, transparentné informécie o
produktoch a spol'ahlivé vybavovanie objednavok. Pozitivne sktisenosti zdkaznikov mozu
postupne prispievat’ k budovaniu dobrého mena spolocnosti a ziskavaniu opakovanych
nakupov.

V dlhodobom horizonte bude ciel'om spolo¢nosti vytvorit’ stabilnu poziciu medzi mensimi
predajcami vypoctovej techniky na slovenskom trhu. Jej Gispesnost’ bude zavisiet’ najma od
schopnosti reagovat’ na potreby zakaznikov, vyvoj technologii a konkurenéné podmienky.

5.4. SWOT analyza

Poslanie firmy

Poslanim spolo¢nosti Velsonix s.r.o. je ponukat’ zédkaznikom kvalitni, moderni a cenovo
dostupnu vypoctovu techniku, ktord im ulah¢i kazdodennu pracu, Stidium a komunikaciu.
Spolo¢nost” sa bude usilovat' o vytvorenie spolahlivého internetového obchodu, v ktorom
zakaznici n4jdu vhodné technologické produkty podla svojich potrieb.

Ciel’ firmy

Hlavnym cielom spolocnosti je dostat’ sa do povedomia potencidlnych zdkaznikov, vybudovat
si dobré meno na trhu a postupne ziskavat’ stabilni zdkaznicku zakladiu. Spolo¢nost’ sa bude
snazit’ dosiahnut’ spokojnost’ zékaznikov prostrednictvom kvalitnych produktov, primeranych
cien a spolahlivého vybavovania objednavok. V dlhodobom horizonte bude jej cielom

roz§irovanie sortimentu, zvySovanie predaja a dosahovanie priaznivych hospodarskych
vysledkov.

SWOT analyza spolo¢nosti Velsonix s.r.o.

Pri hodnoteni jednotlivych faktorov SWOT analyzy bola pouzita patbodova stupnica od 1 do
5, pricom hodnota 1 predstavuje najniz$i a hodnota 5 najvyssi vyznam daného faktora pre
spolo¢nost’. Jednotlivym silnym a slabym strankam, prilezitostiam a hrozbam boli priradené

body na zaklade odhadovaného vplyvu na podnikanie spolo¢nosti. Sucet bodov v jednotlivych
kategoriach sluzi na urcenie vhodnej stratégie d’alSieho rozvoja spoloc¢nosti.

Silné stranky (Strengths):

Faktor Hodnotenie
Niz8ie prevadzkové naklady vd’aka internetovému predaju

Siroky sortiment vypoétovej techniky a prislusenstva

5
4
Flexibilita pri prispdsobovani ponuky zakaznikom 4
Individualny pristup k zakaznikom 4

5

Dostupnost’ internetového obchodu na celom izemi SR

Spolu 22
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Slabé stranky (Weaknesses):

Faktor

Nizka znamost’ novovzniknutej spolocnosti

Obmedzené sktisenosti a historia na trhu

Zavislost’ od dodavatel'ov

Obmedzené personalne kapacity

Nizsi rozpocet na marketing v porovnani s velkymi konkurentmi

Spolu
Vonkajsie prilezitosti (Opportunities):

Faktor

Rastici vyznam online nakupovania

Neustaly technologicky vyvoj a nové produkty
Rastuci dopyt po technike na pracu a $tudium
Moznost’ spoluprace s novymi dodavatel'mi
Rozsirenie predaja do d’alsich regionov Slovenska

Spolu

Hrozby (Threats):

Faktor

Silna konkurencia etablovanych internetovych obchodov
Rychle zastaravanie vypoctovej techniky

Zmeny nakupnych cien a dostupnosti tovaru

Zmeny ekonomického a legislativneho prostredia

Riziko poklesu kupne;j sily zékaznikov

Spolu
Vyhodnotenie SWOT analyzy

Hodnotenie
5
4
4
3
4

20

Hodnotenie

5
5
4
4
4

22

Hodnotenie
5
4
4
3
4

20

Na zaklade bodového hodnotenia jednotlivych faktorov dosiahli silné stranky spolo¢nosti
22 bodov, slabé stranky 20 bodov, prilezitosti 22 bodov a hrozby 20 bodov.

Rozdiel medzi silnymi a slabymi strdnkami predstavuje +2 body a rozdiel medzi
prilezitostami a hrozbami taktiez +2 body. Spolo¢nost’ sa preto podla zvolené¢ho spdsobu

hodnotenia nachadza v kvadrante SO — ofenzivna stratégia.

Hlavnym cielom spolo¢nosti Velsonix s.r.o. bude vyuzivat svoje silné stranky na
ziskavanie prilezitosti na trhu. Spolo¢nost sa bude zameriavat na rozvoj internetového
predaja, rozSirovanie sortimentu vypoctovej techniky a budovanie dlhodobych vztahov so
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zakaznikmi. Zaroven bude potrebné venovat pozornost’ budovaniu povedomia o znacke a
postupnému zvysovaniu konkurencieschopnosti.

Prilezitosti (O)
o-T
A

SO N WO
Ofenzivna stratégia 4 + Stratégia partnerstva

VELSONIX 9 9r
(+2; +2)

Silné stranky o | , ,

) 5 4 3 p
S—w

; ; , , , 3 Slabé stranky

il 1 2 3 4 5 W)
S-Ww

bt-----@

ALk

ST B WT

Defenzivna stratégia e L Stratégia Gstupu
g 5 g p

\/
Hrozby (T)
o-T

Opatrenia na minimalizaciu rizik

Spolo¢nost’ Velsonix s.r.o. bude venovat’ pozornost’ priebeznému sledovaniu a minimalizacii
rizik, ktoré mozu negativne ovplyvnit jej podnikatel'ska ¢innost’. VzhI'adom na silnt
konkurenciu na trhu s vypoctovou technikou sa bude zameriavat’ na kvalitné zakaznicke
sluzby, primeranu cenovu politiku a budovanie dobrého mena spoloc¢nosti. Riziko rychleho
technologického zastardvania produktov bude obmedzovat pravidelnou aktualizaciou
sortimentu a efektivnym riadenim skladovych zasob. V pripade zmien ndkupnych cien alebo
problémov s dostupnost'ou tovaru bude spolo¢nost’ spolupracovat’ s viacerymi dodévatel'mi,
aby znizila svoju zéavislost’ od jednotlivych obchodnych partnerov. Na zmiernenie finan¢nych
rizik bude pravidelne kontrolovat’ ndklady, sledovat’ vyvoj trzieb a udrziavat’ primerant
finan¢nu rezervu. Tieto opatrenia prispeju k stabilite podnikania a umoznia spolo¢nosti
pruznejsie reagovat’ na zmeny trhovych podmienok.

20



6. Casovy harmonogram

Casovy harmonogram spolo¢nosti Velsonix s.r.o. predstavuje plan hlavnych &innosti
suvisiacich so zalozenim spolo¢nosti, spustenim internetového obchodu a jej naslednym
rozvojom. Jeho cielom je zabezpecit’ postupnu realizdciu podnikatel'skych aktivit, efektivne
vyuzivanie dostupnych zdrojov a kontrolu plnenia stanovenych ciel'ov.

Spolo¢nost’ vznika v roku 2026 v ramci praktickej vyucby predmetu Ekonomické informacné
systémy pre HI. V pociatocnej faze sa preto harmonogram zameriava na vytvorenie
zakladnych podmienok na podnikanie, sprevadzkovanie internetového obchodu a realizaciu
prvych obchodnych a G¢tovnych operacii. V d’al$ich rokoch sa predpokladéa postupny rozvoj
spolo¢nosti a rozSirovanie jej podnikatel'skej ¢innosti.

6.1.

Termin
September —
oktober 2026

Oktober 2026

Do 25. 10.
2026

Do 1. 11. 2026

Do 8. 11. 2026

Do 15.11.
2026

Do 22. 11.
2026

Do 6. 12. 2026

Planovana aktivita

Registracia spolo¢nosti, priprava
zakladatel'skych dokumentov a potrebnych
ziadosti

Pridelenie identifikaénych tdajov spolocnosti,
zriadenie elektronického bankového Uctu a
priestoru pre internetovy obchod

Vypracovanie podnikatel'ského zameru

Vytvorenie funkénej webovej stranky s
odkazom na e-shop a legislativne informacie

Nastavenie internetového obchodu a jeho
naplnenie produktmi

Vypracovanie strategickej Studie

Realizacia nakupov, predajov a thrad
prostrednictvom e-obchodu a elektronického
bankovnictva

Spracovanie uctovnych dokladov, uctovnych
operacii a vykazov
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Ocakavany vysledok

Vytvorenie zakladnych
podmienok na fungovanie
spolocnosti

Pripravend administrativna a
technicka infrastruktira

Stanovenie ciel'ov a
zakladnej stratégie
spolocnosti

Spristupnenie webovej
prezentacie spolo¢nosti
Funk¢ny e-shop s ponukou
vypoctovej techniky
Zhodnotenie strategického
smerovania spolo¢nosti

Uskutocnenie prvych
obchodnych operacii

Vypracovanie uctovnictva
spolocnosti



6.2. Planovany rozvoj spolocnosti v rokoch 2027 — 2028

Po vytvoreni zakladnych podmienok na fungovanie spolo¢nosti a spusteni internetového
obchodu sa Velsonix s.r.0. planuje zamerat’ na stabilizaciu svojej ¢innosti, ziskavanie
zakaznikov a postupné rozsirovanie ponuky produktov.

Obdobie Planovana aktivita Ocakavany vysledok
I. — I $tvrtrok Propagacia internetového obchodu a Zvysenie povedomia o znacke
2027 ziskavanie novych zédkaznikov Velsonix
II. - IV. Vyhodnotenie predaja, uprava sortimentu a Efektivnejsie fungovanie
Stvrtrok 2027 optimalizacia prevadzkovych nakladov spolo¢nosti
I. —IL. $tvrtrok RozSirenie sortimentu a spoluprace s Zvysenie dostupnosti a
2028 dodavatel'mi rozmanitosti produktov
. , , y . Posilnenie
II. - IV. Rozvoj zékaznickych vzt'ahov a zlepSovanie konkurencieschopnosti

Stvrtrok 2028 poskytovanych sluzieb spolocnosti

Uvedené aktivity predstavuju predpokladany smer rozvoja spolo¢nosti. Ich realizécia bude
zavisiet’ od finan¢nych moznosti, vysledkov hospodarenia a vyvoja dopytu po pontikanych
produktoch.

6.3. Kontrola a vyhodnocovanie harmonogramu

Za kontrolu plnenia stanovenych ciel'ov bude zodpovedna konatel’ka spolo¢nosti Velsonix
s.r.0. V pociato¢nej faze bude sledovat’ najmi pripravenost’ internetového obchodu, spravnost’
evidencie produktov, realizdciu obchodnych operacii a vedenie ti¢tovnictva.

V d’alSom obdobi sa hodnotenie zameria predovsetkym na vyvoj trzieb, pocet objednavok,
naklady na prevadzku, dostupnost’ produktov a spokojnost’ zdkaznikov.

V pripade zmien podnikatel'skych podmienok alebo nedosiahnutia planovanych vysledkov
bude harmonogram upraveny tak, aby zodpovedal aktudlnym mozZnostiam a potrebam
spolocnosti.

Casovy harmonogram bude sluzit’ ako zakladny nastroj planovania a kontroly jednotlivych
etap podnikatel'skej ¢innosti spolo¢nosti.
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7. Finan¢ny plan

Finan¢ny plan spolo¢nosti Velsonix s.r.o. predstavuje predpokladané finanéné zabezpecenie
podnikatel'skej ¢innosti, planované naklady, ocakévané trzby a vyvoj hospodarskeho vysledku.
Jeho ciel'om je posudit’ ekonomicku realizovatelnost’ podnikatel'ského zameru, zabezpecit
efektivne vyuzivanie finan¢nych prostriedkov a vytvorit' podmienky na postupny rozvoj
spolo¢nosti.

Spolo¢nost’ bola zalozend v roku 2026 so zdkladnym imanim vo vyske 5 000 €, ktoré bolo v
plnej vyske splatené. V pociato¢nej faze sa predpoklada financovanie podnikatel'skej ¢innosti
z vlastnych zdrojov bez vyuzitia bankového uveru.

Ked'Ze spolocnost’ vznikla v rdmci praktickej vyucby predmetu Ekonomické informacné
systémy pre HI, uvedené financné udaje predstavuju orientaény model podnikania. Skuto¢né
uctovné operacie realizované pocas vyucby budi evidované samostatne na zaklade
prislusnych uctovnych dokladov.

7.1. Pociatocné financné zabezpecenie

Pociatocné finan¢né prostriedky spolocnosti budil pouzité najmi na zabezpecenie zadkladného
sortimentu, technického fungovania internetového obchodu, administrativneho vybavenia a
propagacie.

Polozka Predpokladana suma
Nékup pociato¢nych skladovych zasob 2500 €

Vytvorenie a technické zabezpecenie e-shopu 400 €

Kancelarske a skladové vybavenie 500 €

Marketing a propagécia pri spusteni 300 €

Administrativne a ostatné poc¢iatocné vydavky 300 €

Financ¢na rezerva 1 000 €

Spolu 5000 €

Rozdelenie pociatocného kapitalu je navrhnuté tak, aby spolo¢nost’ dokdzala zabezpecit
zakladné podmienky na spustenie internetového predaja a zaroven si ponechala finan¢nt
rezervu na nepredvidané vydavky.

Pri d’alSom nakupe tovaru sa predpoklada vyuzivanie finanénych prostriedkov ziskanych z
predaja a priebezné dopinanie skladovych zasob. Spolo¢nost’ bude venovat’ pozornost’ najméi
udrziavaniu dostatoc¢nej likvidity a primeranej vySky zasob.
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7.2. Predpokladané prevadzkové naklady

Prevadzkové naklady spolo¢nosti budu zahfiiat’ vydavky suvisiace so zabezpecenim
internetového predaja, administrativou, marketingom, G¢tovnictvom a personalnym
zabezpeCenim.

V pociatocnej faze podnikania sa predpoklada postupné zapdjanie pracovnikov podl'a rozsahu
vykonévanych ¢innosti. Spolo¢nost’ bude vyuzivat’ mensi rozsah pracovnych tvizkov a
externé sluzby, aby dokéazala udrzat’ prevadzkové néklady na primeranej Girovni.

Polozka Mesacné naklady
Prendjom administrativnych a skladovych priestorov 250 €

Prevadzka e-shopu, hosting a technicka podpora 40 €

Marketing a online reklama 100 €
Externé uctovnicke sluzby 80 €
Energie a internetové pripojenie 60 €
Administrativne a ostatné naklady 70 €
Zakladné prevadzkové néklady spolu 600 €

Okrem uvedenych ndkladov bude spolo¢nost’ postupne vycleniovat’ finan¢né prostriedky na
personalne zabezpecenie. Predpokladané personalne naklady budu zavisiet’ od rozsahu
pracovnych tivdzkov a poc¢tu odpracovanych hodin.

Pre potreby finanéného planu sa uvazuje s nasledujucim orientaénym rozpoctom:

Obdobie Zakladné prevadzkové naklady Personalne naklady Spolu
November — december 2026 1 200 € 200 € 1400 €
Rok 2027 7200 € 2400 € 9600 €
Rok 2028 7200 € 3600 € 10 800 €

Personalne nédklady predstavuju modelovy rozpocet na obmedzeny rozsah prace a nie naklady
na Styroch zamestnancov pracujucich na plny uvézok. Pri rozsireni podnikania bude potrebné
tento rozpocet upravit’ podl'a skuto¢nych personalnych potrieb.

7.3. Planované trzby a naklady na predany tovar

Spolo¢nost’ planuje spustenie internetového obchodu v novembri 2026. V prvych mesiacoch
sa bude zameriavat’ na ziskavanie zékaznikov, realizaciu prvych objednévok a postupné
vytvaranie stabilnej zdkaznickej zakladne.

Predpokladané trzby vychadzaju z planovaného predaja notebookov, stolovych pocitacov,
monitorov, pocitacovych komponentov a prisluSenstva.

Pre potreby finanéného planu sa uvazuje s priemernou hrubou obchodnou marzou vo vyske
20% z trzieb. Néklady na predany tovar tak predstavuju priblizne 80 % dosiahnutych trzieb.
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Obdobie Predpokladané Naklady na predany Hruby zisk z

trzby tovar predaja
November — december
2026 8 000 € 6 400 € 1 600 €
Rok 2027 60 000 € 48 000 € 12 000 €
Rok 2028 84 000 € 67 200 € 16 800 €

V roku 2026 sa predpoklada priemerna mesacnd vyska trzieb priblizne 4 000 €. V
nasledujucom roku by sa priemerné mesacné trzby mohli zvysit' na 5 000 € a v roku 2028 na
7000 €.

Predpokladany rast bude zavisiet’ najméa od uspesSnosti marketingovych aktivit, rozSirovania
sortimentu, dostupnosti tovaru a spokojnosti zakaznikov.

7.4. Predpokladany hospodarsky vysledok

Na zaklade planovanych trzieb, ndkladov na predany tovar a prevadzkovych nakladov je
mozné zostavit’ orienta¢ny prehl'ad hospodarskeho vysledku spolocnosti.

Ukazovatel 2026 (2 mesiace) 2027 2028
Trzby z predaja 8000 € 60 000 € 84 000 €
Néklady na predany tovar 6 400 € 48 000 € 67 200 €
Hruby zisk z predaja 1 600 € 12 000 € 16 800 €
Zakladné prevadzkové néklady 1200 € 7200€ 7200€
Personalne néaklady 200 € 2400€ 3600€
Zjednoduseny vysledok pred zdanenim 200 € 2400€ 6000€

Z predpokladanych vysledkov vyplyva, Ze spolo¢nost’ by mohla dosiahnut’ kladny
zjednodusSeny hospodarsky vysledok uz v prvom roku podnikania. V roku 2026 sa ocakéva
vysledok vo vyske 200 € pred zdanenim.

V nasledujucich rokoch sa predpoklada postupny rast trzieb a zvySovanie hospodarskeho
vysledku. V roku 2027 by spolo¢nost’ mohla dosiahnut’ vysledok 2 400 € a v roku 2028
priblizne 6 000 € pred zdanenim.

Uvedené vysledky predstavuji orientacné prognozy a vychadzaju zo zjednodusené¢ho modelu.
Nezahfnaju vSetky polozky, ktoré by sa mohli vyskytnuat’ pri skutocnom podnikani, napriklad
odpisy dlhodobého majetku, dan z prijmov ¢i d’al§ie nepredvidané ndklady.

7.5. Bod zvratu

Bod zvratu predstavuje Groven trzieb, pri ktorej spolocnost’ dokaze pokryt’ néklady na predany
tovar a planované prevadzkové néklady bez dosiahnutia zisku alebo straty.
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Pri predpokladanej hrubej marzi 20 % a zdkladnych mesa¢nych prevadzkovych ndkladoch 600
€ je potrebné dosahovat’ trzby vo vyske minimalne 3 000 € mesacne na pokrytie zdkladnych
prevadzkovych nakladov.

Po zapocitani modelovych personalnych nakladov vo vyske 200 € mesacne v roku 2027
predstavuje bod zvratu priblizne 4 000 € mesacnych trzieb. V roku 2028 sa pri vyssich
personalnych nakladoch predpoklada bod zvratu priblizne 4 500 € mesacne.

Planované trzby spolocnosti v jednotlivych obdobiach prevysuju vypocitany bod zvratu, ¢o
vytvara predpoklady na dosahovanie kladného hospodarskeho vysledku.

7.6. Finan¢né rizika a kontrola hospodarenia

Medzi hlavné finanéné rizika spolo¢nosti Velsonix s.r.o. patria predovsetkym nizsi objem
predaja, rast nakupnych cien tovaru, zvySenie prevadzkovych nakladov a nedostatok
disponibilnych finan¢nych prostriedkov.

Spolo¢nost’ bude tieto rizikd obmedzovat’ pravidelnym sledovanim trzieb a nékladov,
primeranym planovanim skladovych zasob a vytvaranim finan¢nej rezervy.

Délezitou sticast'ou finan¢ného riadenia bude aj priebezna kontrola peniaznych tokov, aby
spolo¢nost’ dokdzala v€as uhradzat’ svoje zavizky voc¢i dodavatel'om a zabezpeCovat’ plynult
prevadzku internetového obchodu.

Finan¢ny plan bude pravidelne vyhodnocovany a podla potreby upravovany v zavislosti od
vyvoja podnikatel'skej ¢innosti, situdcie na trhu a dosiahnutych hospodarskych vysledkov.
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