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Nazov spolo¢nosti: Offivaro

Pravna forma: Spolo¢nost’ s ru¢enim obmedzenym (s.r.o.)

Predmet podnikania:

predaj kancelarskeho nabytku pre firmy, Skoly, kancelarie, zasadacie

miestnosti, urady, recepcie a domace pracovné priestory
Vizia:

Stat’ sa spolahlivym a najpredavanejSim dodavatel'om modern¢ho a pohodlného

kancelarskeho ndbytku v radmci Slovenska
Misia:

Ponukat’ kvalitny kancelarsky nabytok s dorazom na pohodlie zdkaznikov

a moznosti vyberu podl'a vlastnych predstav

Datum zalozenia: 1.10.2026

Majitel: Zuzana FrisStikova
Sidlo: Pohodova 44, 040 01 KoSice

Telefonny kontakt: 0944 415 816

Email: zuzana.fristikova@student.tuke.sk
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1. Zhrnutie

Offivaro s. 1. 0. je zacinajica spoloc¢nost’ so sidlom v KoSiciach, v ktorej
majitel’ka a zaroveinl konatel’ka je Zuzana Fristikova.

Jej hlavnou ¢innost’'ou je nakup a predaj kancelarskeho nabytku na uzemi celého
Slovenska. Zameriava sa na poskytovanie kvalitného, moderné¢ho, pohodIného a
praktického nabytku pre firmy, Skoly, kanceldrie, tirady, podnikatel'ov a domécnosti.

Stcast'ou ponuky bude aj doprava, montaz a servis nabytku. Firma chce zdkaznikov
oslovit’ kvalitnymi produktami, vyhodnymi cenami, rychlym dodanim a spolahlivou
komunikaciou.

Ciel'om spolocnosti je ispesne vstipit’ na slovensky trh, nadviazat’ spolupracu aspon s
tromi spolahlivymi doddvatel'mi a ziskat’ 50 stalych klientov. Predaj bude podporovat’
internetovy obchod, webova stranka a propagécia na socidlnych siet’ach.

V buducnosti planuje firma rozsirit’ sortiment, zvysit’ trzby a zisk, vybudovat’ si dobré
meno a postupne expandovat’ do Ceskej republiky a d’al$ich regionov Slovenska.

Jej vyhodou ma byt individudlny pristup k zadkaznikom, komplexné sluzby a
moznost’ zabezpecit’ kancelarske vybavenie podl'a ich potrieb. Hlavnym zamerom
spoloc¢nosti Offivaro s. r. 0. je vybudovat’ stabilnu a doveryhodnt firmu, ktora bude
zakaznikom poskytovat’ kvalitny kancelarsky nabytok a spol'ahlivé sluzby za
konkurencieschopné ceny.




2. Popis podniku

a. Historia a opis ¢innosti podniku

Firma Offivaro s.r.0. bola zalozena 1.10.2026 v KosSiciach a jej hlavné sidlo je na
adrese Pohodova 44. Zakladatel'ka a zadroven majitel’ka tejto spolo¢nosti je Studentka
bakalarskeho ro¢nika ekonomickej fakulty technickej univerzity v Kosiciach Zuzana

Fristikova.

Offivaro s.r.o. je nova firma, ktora sa zameriava na nakup a predaj kancelarskeho
nabytku v ramci Slovenska. Jej cielom je poskytovat’ kvalitné, moderné a hlavne pohodlné
a praktické kancelarske vybavenie firmam, Skoldm, nemocniciam, tradom a d’al§im

inStituciam, ktoré aktivne vyuzivajl zariadenia tohto typu.

Aktivity stvisiace s podnikatel’skou ¢innost’ou:

e Nakup kancelarskeho nabytku od odberatel'ov

® Predaj kancelarskeho nabytku zékaznikom

¢ Distribucia kancelarskeho nabytku zékaznikom

e Montaz a servis kancelarskeho nabytku zdkaznikom
e Marketing a propagacia

e Ostatné prace

b. Ciele podniku
Kratkodobé ciele:

e Uspesny vstup na Slovensky trh — rozbehntt’ firmu

e Nadviazat spolupracu s min. 3 spol'ahlivymi dodévatel'mi
e Ziskat’ 50 stalych klientov

e Propagicia firmy pomocou webu a socidlnych sieti

e Vytvorit’ online e-shop

e Nadviazat’ spolupracu s prepravnou spolo¢nost'ou




Dlhodobé ciele:

® ZvySenie trzieb a zisku

® Postupné rozsirovanie sortimentu

® Expanzia do Ceska

® Rozsirenie pobociek na stredné a zapadné Slovensko

® Vybudovanie dobrého mena firmy




3. Analyza sluzby, trhu, konkurencie a spotrebitel’a

a. Analyza sluzby

Jednym z najpodstatnejSich pilierov firmy Offivaro s.r.o. je hajit’ zaujmi klienta tak,

aby bol spokojny. Pridanti hodnotu chce firma vytvarat’ kvalitnym vyberom dodavatelov

a produktov, rychlym dodanim objednéavky, promptnou a efektivnou komunikéciou

a montazou pozadovaného ndbytku priamo na mieste ako gratis. S ciel'om poskytovat’

kvalitné a rychle sluzby v ramci kancelarskeho nabytku, sa firma usiluje aby sa stala

odportcatelnd a preferovana na trhu.

Ponuka zakladnych produktov:

Kancelarske stoly — klasické pracovné, pocitacové, rohové, vyskovo-
nastavitel'né, recepcné, konferencné, okruhle, postivacie

Kancelarske stolicky — otocné, konferenéné, manazérske, navstevnicke,
polohovateI'né, masazne, detské

Kancelarske skrine — policové, uzamykatel'né

Ulozné priestory

Kresla

Konferenény nabytok

Nabytok pre oddychové priestory

Kompletné kancelarske zostavy

Doplnky do kancelarie

Ekologicky nabytok

SWOT analyza

S — silné stranky:

Sidlo v KoSiciach s moZnostou obsluhovat’ zakaznikov na celom Slovensku
Siroky vyber kancelarskeho nabytku, napriklad kancelarskych stolov, stoli¢iek,
skrini a regalov
Moznost’ ponukat’ produkty v roznych cenovych kategoriach
Flexibilita zac¢inajucej firmy a schopnost’ rychlo reagovat’ na poziadavky
zakaznikov

MozZnost’ budovat’ dlhodobé vzt'ahy s firemnymi zakaznikmi a dodavatel'mi




W —slabé stranky:

- Nizke povedomie o novej firme na trhu

- Obmedzeny pociato¢ny kapital na ndkup zasob, marketing a prevadzku
- Chybajuce skusenosti s riadenim firmy a ziskavanim zakaznikov

- Zavislost’ od dodavatel'ov, ich cien a dodacich lehot

- Naklady na skladovanie, balenie a dopravu rozmerného nabytku

- Spociatku mensi pocet zakaznikov a slabsia vyjednédvacia pozicia voci

dodavatel'om
O — Prilezitosti:

- Rastuci zaujem o vybavenie domdcich kanceldrii a pracovisk

- Rozvoj internetového predaja a moznost oslovit’ zdkaznikov z celého Slovenska
- Spolupraca s novymi firmami, startupmi, Skolami a verejnymi institiciami

- Ponuka kompletného zariadenia kancelarii na mieru podl'a potrieb zdkaznika

- Rozsirenie sortimentu o vyskovo nastavitelné stoly a ekologicky nabytok

- Vyuzivanie socidlnych sieti a online reklamy
T — Hrozby:

- Silna konkurencia zo strany zavedenych predajcov a vel’kych internetovych
obchodov (napr:IKEA)

- Rast cien ndbytku, dopravy, energii a skladovania

- ZniZovanie cien konkurenciou a tlak na ziskovi marzu

- Zmeny v ekonomickej situdcii, ktoré mozu viest’ firmy k obmedzeniu vydavkov
na vybavenie kancelarii

- PoSkodenie nabytku pocas prepravy, reklamacie a vratenie tovaru

- Oneskorené platby od firemnych zakaznikov a vypadky v dodavkach




b. Analyza trhu:

Trh s kancelarskym nabytkom zahfia predaj nabytku ur¢eného na vybavenie
kancelarii, pracovisk, zasadacich miestnosti, recepcii a domacich pracovnych
priestorov. Medzi hlavné produkty patria kancelarske stoly, stolicky, skrine, regély,
rokovacie stoly a kompletné kancelarske zostavy.

Dopyt po tomto sortimente sivisi najmé so vznikom novych podnikov, roz§irovanim
existujucich firiem, obnovou zastarané¢ho vybavenia a zariadovanim domacich

kancelarii.

¢. Analyza konkurencie:

Na slovenskom trhu pdsobi viacero predajcov kancelarskeho a bytového nabytku.
Konkurenciu predstavuju vel'ké nabytkové retazce, Specializované internetové
obchody aj mensi regionalni predajcovia.

Medzi konkurentov, ktorych by firma mala sledovat’, patria:

B2B Partner

Internetovy predajca vybavenia kancelarii, skladov a pracovisk. Predstavuje

vyznamného konkurenta najma pri firemnych objednavkach a Sirokom sortimente.
JYSK

Konkurent pri cenovo dostupnych stoloch, kancelarskych stolickach a vybaveni
domacich pracovisk. V KoSiciach mé predajne, ktoré umoznuju zakaznikom prezriet’

si Cast’ sortimentu osobne.

Mobelix

Siroky sortiment ndbytku a pritomnost’ v KoSiciach mu umoznuji konkurovat’ najma

pri vybavovani domdcich kanceldrii a menSich pracovisk.




d. Analyza spotrebitel’a

Spotrebitelom firmy budu jednotlivci aj organizacie, ktoré potrebuju zariadit’
alebo obnovit’ pracovné ¢i domace priestory. Pri ndkupe kancelarskeho nabytku
zakaznici zvazuji najmé cenu, kvalitu, pohodlie, dizajn, rozmery a dostupnost’

dopravy.

Hlavné skupiny zakaznikov a ich potreby
- Malé a stredné firmy — cenovo vyhodné vybavenie kacelarii

- Velké podniky — vécsie objednavky, jednotny dizajn

- Zivnostnici a podnikatelia — prakticky ndbytok s dobrym pomerom ceny a kvality

- Domacnosti — kancelarsky nabytok na pracu z domu

- Skoly a verejné inititacie — odolny nabytok a vi¢sie dodavky

Hlavné faktory ovplyviiujice nakupné spravanie

Cena: zakaznici porovnavaju ceny viacerych predajcov a zaujimaju sa o zl'avy
Kvalita: dolezita je zivotnost’ nabytku, stabilita a odolnost’ materidlov
Dostupnost’: zékaznici uprednostiiuji jasné informécie o skladovych zasobach a
terminoch dodania

Doprava a montaz: pri rozmernom nabytku je dolezité pohodIné dorucenie a
pripadna odborna montaz

Déveryhodnost’: vyznam majl recenzie, zrozumitel'né reklama¢né podmienky a

kvalitna komunikacia
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4. Organizacna Struktura a manazment

e Majitel a konatel - Zuzana Fristikova — 21 rokov, Studentka bakalarskeho ro¢nika
ekonomickej fakulty technickej univerzity v KoSiciach
o vlastnik firmy, ktory ma obchodny podiel
o osoba opravnena konat za firmu a zodpovedna za jej riadenie
e Generalny riaditel - Mgr. Alzbeta Fristikova — 25 rokov, absolventka
manazmentu a marketingu PreSovskej univerzity v PreSove
o Osoba, ktora vedie podnikanie
e Uétovnik - Mgr. Marcela Pinkova - 50 rokov, absolventka ekonomického odboru
PreSovskej univerzity v PreSove
o o0soba, ktora vedie uctovnictvo a vedie uétovné podklady
e Finanény riaditel - Sara Feketeova - 21 rokov, Studentka bakalarskeho roc¢nika
ekonomickej fakulty technickej univerzity v KoSiciach
o Osoba, ktora riadi financie rozpocty a financné planovanie
e Obchodny riaditel - Vivien Nagyova — 21 rokov, Studentka bakalarskeho ro¢nika
ekonomickej fakulty technickej univerzity v KoSiciach

Majitel a Konatel

Generalny riaditel

Uétovnik Financny Obchodny riaditel
riaditel
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5. Financny plan

Zakladny finan¢ny plan — Offivaro s. r. o.

Finan¢ny plan je orientacny a vychadza zo zamerania firmy na nakup a predaj
kancelarskeho nabytku.

Pociatocné naklady

Polozka Odhadovana suma
Zalozenie firmy a administrativa 500 €

Webova stranka a e-shop 1800€

Uvodné reklama a propagacia 1200€

Nakup pociatocnych zasob nabytku 7000€

Balenie a ostatné vybavenie 700 €
FinanCnarezerva 1300€

SPOLU 12500 €

Zakladny odhad trzieb

Ukazovatel Odhadovana suma
Predpokladané mesacné trzby 8000€

Naklady na nakup predaného tovaru 5760€
(orientacne)

Hruby zisk 2240€

Mesacné naklady 1050€
Orientaény vysledok pred danou 1190€

Trzby a naklady su iba prikladom na ilustraciu. Skutocny vysledok bude zavisiet od predaja,
nakupnych cien dodavatelov, dopravy, montaze a dalSich vydavkov.
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