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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

1 UVODNE NALEZITOSTI

1.1 Strucné zhrnutie

Spolocnost lukaspc,s.r.o. je internetovy obchod s vypoctovou technikou pre vychodné Slovensko.
Tovar nakupuje z centralneho velkoskladu a predava ho vyhradne cez vlastny e-shop, bez kamennej
predajne. Firma sidli v Rokytove, kancelariu a maly sklad méa v prenajatych priestoroch v Bardejove,
odkial tovar rozvaza zakaznikom v PreSovskom a KoSickom kraji.

Firmu zaloZil 30. 9. 2026 Bc. Lukas Kostar, ktory je jej jedinym spolocnikom a konatelom. Predaj sa
zacne spustenim e-shopu 8. 11. 2026. Hlavnou vyhodou firmy budi nizsie ceny vdaka niZsej mar#zi,
nizkym nakladom a Uspore na servise, kedze reklamacie bud( zakaznici riesit najma priamo s

vyrobcami.

1.2 Harok s faktami

N I

Obchodné meno

Pravna forma

Sidlo

ICo

DIC

Datum zaloZenia

Registrovy sud

Predmet podnikania
Zakladné imanie

Spoloc¢nik, konatel, konecny uZivatel vyhod
Konanie v mene spoloc¢nosti
Zamestnanci

Oblast predaja

Zaciatok predaja

Kontakt

lukaspc,s.r.o.

spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym

Rokytov 72, 086 01 Rokytov

20260028

2026000028

30. 9. 2026

Okresny sud Kosice (Virtualny obchodny register)
maloobchod - vypoctova technika (predaj cez e-shop)
5000 €, splatené v plnej vyske

Bc. Lukas Kostar (100 %)

konatel samostatne

1 zamestnanec + konatel

vychodné Slovensko (Presovsky a KoSicky kraj)

8. 11. 2026 (spustenie e-shopu)

lukas.kostar @student.tuke.sk

2 POPIS PODNIKU A CIELE PODNIKU

lukaspc,s.r.o. vznikla 30. 9. 2026 podpisanim zakladatelskej listiny a podanim navrhu na zapis do
obchodného registra. Firma je v pripravnej faze: pripravuje webovu stranku, e-shop a vyber tovaru.

Predaj sa zacne 8. 11. 2026.
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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

Poslanie: ponuknut zakaznikom na vychodnom Slovensku pocitace, notebooky a prislusenstvo za co

Do konca roka . e , , g . .
spustit web a e-shop, ziskat prvych zakaznikov, vyuZit viano¢nu sezénu (trzby 50 000 €)

2026
Rok 2027 ziskat stalych zakaznikov v PreSovskom a KosSickom kraji, dosiahnut trzby 650 000 € a zisk
Dlhodobo rozsirovat sortiment podla ponuky velkoskladu a upevnit poziciu najlacnejSieho e-shopu v

regione

3 ANALYZA VYROBKU A SLUZBY

Firma predava iba tovar, ktory pontka centralny velkosklad. Ni¢ nevyraba, nesklada ani neopravuje, je
obchodnym sprostredkovatelom medzi velkoskladom a zdkaznikom.

Skupina tovaru Priklady

Notebooky a pocitace kancelarske, studentské a herné notebooky, hotové zostavy PC
Monitory a periférie monitory, klavesnice, mysi, slichadla, webkamery, tlaciarne
Komponenty procesory, grafické karty, pamate, disky, zdroje

Prislusenstvo a siete kable, adaptéry, routery, Wi-Fi zosilfiovace

NiZSia marza: firma si bude Uctovat obchodnd marzu priblizne 12 % z predajnej ceny, teda menej, ako

.....

Nizke naklady: e-shop bez predajne, jeden zamestnanec, maly sklad v Bardejove a ndkup od jediného
velkoskladu bez dalSich sprostredkovatelov.

Uspora na servise a reklamaciach:
e Firma vzdy dodrzi zdkonnu zaruéni dobu 24 mesiacov. Kazdu reklamaciu, ktora zadkaznik posle
firme, prijme a vybavi v zadkonnej lehote 30 dni.

e Zakaznikov vsak bude prednostne odkazovat priamo na autorizovany servis vyrobcu. Vyrobcovia
¢asto davaju dlhsiu zaruku (napriklad 3 roky) a reklamaciu vybavia rychlejsie.

e Firma tak nepotrebuje vlastny servis ani technika a usetri ¢as, dopravu a administrativu. Tuto
Usporu premietne do nizsich cien.

Dorucenie: tovar firma doruci v ramci PreSovského a Kosického kraja vlastnym rozvozom z Bardejova
alebo kuriérom.

Strana4z 10



lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

4 ANALYZA TRHU

Predaj vypoctovej techniky sa coraz viac presiva na internet. Zakaznici porovnavaji ceny na
porovnavacoch a kupuju tam, kde je to najlacnejsie. Pocitace a notebooky sa obmienaju priblizne kazdé
3 az 5 rokov, preto dopyt neustale trva.
e Cielovy trh: vychodné Slovensko - PreSovsky a Kosicky kraj, spolu priblizne 1,6 mili6na
obyvatelov.
e Domaci region: Bardejov a okolie, kde firma mdze byt znama aj osobne (miestna reklama,
odporucania).
¢ Najsilnejsie obdobia: september (zaciatok skolského roka) a november a7 december (Black
Friday, Vianoce).

Regionalne zameranie je vyhodou: firma dokaze tovar dorucit rychlo a lacno vlastnym rozvozom a
zakaznici maju k nej blizsie ako k velkym celoslovenskym e-shopom.

5 ANALYZA SPOTREBITELA

Najvacsiu Cast trzieb prinesti domacnosti a Studenti, ktori st najviac citlivi na cenu. Firmy a Skoly budu

Profesia a o UZitok od Podiel na
Skupina Vek a pohlavie . Co potrebuje o,
prijem lukaspc,s.r.o. trzbach

zamestnanci,
dochodcovia; spolahlivy
30-60 rokov, .. P i o
, . e prijem notebook alebo nizsia cena,
Domacnosti muZzi aj Zeny , . , . .. 40 %
domacnosti 1 PC za rozumnu dorucenie az domov
rovnako
200-2 500 cenu
€/mes.
Studenti, mladi
. notebook do R L.
15-30 rokov, zamestnanci; . , najnizsia mozna
. . . . .. . Skoly, herné i
Studentia hrd¢i = prevazne muzi prijem do 1 200 cena, rychle 35%
komponenty a Lo
(cca 75 %) €/mes. alebo L dorucenie
. prislusenstvo
podpora rodicov
1-20 kancelarska
L 25-55 rokov, . - .
Malé firmy a - zamestnancov, technika, nizsie ceny, nakup
. . majitelia a . . L ) 20 %
Zivnostnici . sluzby, obchod, tlaciarne, sietové na fakturu
manazéri ;
remesla prvky
rozhodujd verejny sektor
. riaditelia, ! Vy ’ dodavka vacsieho = vyhodna cenova
Skoly a obce . rozpocet z . . , 5%
starostovia, IT . poctu zariadeni ponuka
. . dotacii
spravcovia

Nakupné spravanie:

e Domacnosti a Studenti porovnavaja ceny online (napriklad na porovnavacoch cien) a kupuja u
najlacnejsieho predajcu.
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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

e Firmy, Skoly a obce vyberaju dodavatela najma podla celkovej ceny ponuky.

e Pri reklamacii zakaznik ocenuje rychlost; priamy kontakt so servisom vyrobcu je spravidla
rychlejsi ako cez predajcu.

e Najviac ndkupov sa ocakava v septembri a v novembri az decembiri.

6 ANALYZA KONKURENCIE

Vsetci konkurenti predavaju podobny tovar, preto sa sutazi hlavne cenou. lukaspc,s.r.o. bude lacnejsia
vdaka nizsej marzi a nizkym nakladom a na vychodnom Slovensku ponukne rychlejSie dorucenie

vlastnym rozvozom.

Konkurent

Silné stranky

Slabé stranky

Velké e-shopy (napr. Alza.sk)

Elektro retazce (Datart, NAY,
Planeo)

Malé e-shopy a lokalne predajne

lukaspc,s.r.o.

obrovsky sortiment, nizke ceny,
rychle dorucenie

znama znacka, predajne, akcie

osobny pristup

nizsia marza, nizke naklady, rozvoz v
regione

neosobny pristup, zakaznik je pre ne
len ¢&islo

vyssie ceny kvoli drahym predajniam
a personalu

vyssie ceny, mensi vyber

nova firma, sortiment len z
velkoskladu

7 ORGANIZACNA STRUKTURA A MANAZMENT

Firmu na 100 % vlastni Bc. Lukas Kostar (vklad 5 000 €), ktory je zaroven konatelom, spravcom vkladu a
konecnym uzivatelom vyhod. Je Studentom Fakulty elektrotechniky a informatiky TU v Kosiciach,
Studijny program Hospodarska informatika. Zodpoveda za nakup z velkoskladu, spravu e-shopu,
marketing a financie.

Konatel riadenie firmy, ndkup, e-shop, marketing, financie 1500 €/mes.
Skladnik a zakaznicka prijem tovaru, balenie a rozvoz objednavok, komunikacia so
. . . . 1200 €/mes.
podpora zakaznikmi, reklaméacie
Externy Gctovnik . ;
Uctovnictvo, mzdy, dane 150 €/mes.

(zmluvne)
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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

8 CASOVY HARMONOGRAM

Harmonogram ukazuje, ¢o chce firma dosiahnut, dokedy a akym spésobom.

Co chceme dosiahnut Ako to dosiahneme

vyber sortimentu z velkoskladu, nastavenie cien s
oktdber 2026  pripravit sa na predaj marzou 12 %, prenajom kancelarie a skladu v Bardejove,
vyber zamestnanca

informécie o firme, obchodné podmienky, reklamacny

do 1.11.2026 spustit webovu stranku .
poriadok a odkaz na e-shop

naplnenie e-shopu tovarom, popismi a cenami,

do 8.11.2026 spustit e-shop a zacat predavat . L.
nastavenie platby a dorucenia

november L i 3 ; reklama na socialnych sietach a v regionalnej tlaci,
ziskat prvych zakaznikov , .

2026 uvodné zlavy

december vyuzit viano¢nu sezénu, trzby 50 000  akcie Black Friday, viano¢né ponuky, rychly rozvoz pred

2026 € zarok 2026 sviatkami

zaradenie na porovnavace cien, zbieranie recenzii,

1. polrok 2027 = ziskat stalych zakaznikov . ) DR
Uprava sortimentu podla zaujmu

temb.
Z?)me er oslovit studentov akcie na notebooky k zaciatku skolského roka
december tr3by 650 000 € za rok 2027 a zisk vianocna sezéna, ponuky pre firmy a skoly v regiéne,
2027 v zhodnotenie prvého celého roka

9 RIZIKOVE FAKTORY - SWOT ANALYZA

Najvacsim rizikom je silnd cenova konkurencia velkych e-shopov. Pri nizkej marzi firma zaraba len
vtedy, ked preda dostatocné mnozstvo tovaru.

Dal3im rizikom st vysoké ceny vypoctovej techniky. Najm3 v poslednom roku vyrazne zdraZeli pamite,
pretoZe vyrobcovia ich vo velkom dodavaju pre datové centrd umelej inteligencie. Zdrazuji tym aj
notebooky a pocitace, co méze zakaznikov od klpy odradit alebo ju odlozZit. Rizikom je aj zvySenie cien
¢i nedostatok tovaru na velkosklade.

Body pri kazdom faktore st sti¢inom vahy a znamky (1 - 5).

Silné stranky (S) - €o firma robi dobre

I N I

NizSie ceny vdaka nizsej marzi a nizkym nakladom 0,35 5 1,75
E-shop dostupny nonstop, rychly rozvoz na vychodnom Slovensku 0,25 5 1,25
Dostatok penazi na zaciatok (pdzicky 200 000 €) 0,20 4 0,80
Uspora na servise - reklamacie rie$ia najma vyrobcovia 0,20 4 0,80
Spolu 1,00 +4,60
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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

Slabé stranky (W) - v ¢om firma zaostava

N N R

Nizka marza - zisk zavisi od objemu predaja 0,30 4 1,20
Sortiment len z ponuky velkoskladu 0,25 4 1,00
Nova firma, zakaznici ju eSte nepoznaju 0,25 4 1,00
Bez predajne - zakaznik si tovar nevyskisa 0,20 3 0,60
Spolu 1,00 -3,80

PrileZitosti (O) - o moézZe firme pomdct zvonku

Rast nakupov cez internet 0,35 5 1,75
Pravidelnd obmena techniky (kazdé 3-5 rokov) 0,25 4 1,00
Zakaznici hladaju najnizsiu cenu 0,20 4 0,80
Dlhsie zaruky a servisy vyrobcov 0,20 3 0,60
Spolu 1,00 +4,15

Hrozby (T) - ¢o modZe firme uskodit zvonku

S R R

Silna konkurencia velkych e-shopov 0,35 5 1,75
Vysoké ceny techniky (zdraZzovanie pamati kvéli Al) 0,30 4 1,20
Zvysenie cien alebo nedostatok tovaru na velkosklade 0,20 3 0,60
Zmeny zakonov a dani 0,15 2 0,30
Spolu 1,00 -3,85

PrileZitosti (O)

O +415
Ofenzivna Stratégia
stratégia (SO) =+ spojenectva (WO)
vysledna poloha firmy
[+0,80; +0,30] T
Silné stranky (S) T
5 -3,80
o ] l i l i ] 1 ol
b T 1 T 1 T 1 T A
+4,60
Slabé stranky (W)
Defenzivna T Stratégia
stratégia (ST) uniku (WT)
O -385

Hrozby (T)

Obrdzok 1: Grafické vyhodnotenie SWOT analyzy
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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

Silné stranky prevysuju slabé o 0,80 a prileZitosti prevysuji hrozby o 0,30. Firma sa preto nachadza v
kvadrante ofenzivnej stratégie: bude stavat na nizkych cenach a vyuzije rast online ndkupov, pricom
musi sledovat ceny konkurencie a vyvoj cien techniky.

10 FINANCNY PLAN

Finan¢ny plan pokryva obdobie od spustenia e-shopu v novembri 2026 do konca roka 2027. Vsetky
sumy s bez DPH.

10.1 Zdroje financovania

Zakladné imanie (vklad spolo¢nika) 5000 €
PozZicka ¢. 1 SK25 1100 0000 0028 2590 8355 100 000 €
P6zicka €. 2 SK71 1100 0000 0063 9497 0895 100 000 €
Spolu 205 000 €

10.2 Pociatocné vydavky

I ™

Zalozenie spoloc¢nosti 1000 €
Vybavenie kancelarie a skladu (pocita¢, tlaciaren, regaly) 4000 €
Uvodna zasoba tovaru z velkoskladu 40000 €
Spolu 45000 €

Zvysnych 160 000 € zostava na Ucte ako rezerva na nakup dalSieho tovaru, pokrytie Gvodnej straty a
nepredvidané vydavky.
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lukaspc,s.r.o. Podnikatelsky plan

10.3 Planované vynosy a naklady

Trzby z predaja tovaru 50 000 € 650 000 €
Nakup predaného tovaru (88 % z trzieb) 44 000 € 572000 €
Obchodna marza (12 %) 6000 € 78 000 €
Mzdy vratane odvodov (2 700 € x 1,362 mesacne) 7355€ 44 129 €
Najom kancelarie a skladu (300 €/mes.) 600 € 3600€
Doprava a rozvoz (300 €/mes.) 600 € 3600 €
Marketing a reklama 2000 € 6000 €
Ostatné - e-shop, uctovnik, energie, telefén (500 €/mes.) 1000 € 6000 €
ZaloZenie spolo¢nosti a vybavenie 5000 € -
Naklady spolu 60 555 € 635329 €
Vysledok hospodarenia (pred zdanenim) -10555 € +14 671 €

V roku 2026 vznikne strata, pretoZe firma predava len dva mesiace a plati jednorazové naklady na
spustenie. Stratu pokryje rezerva z poziciek. V roku 2027 firma dosiahne zisk 14 671 € pred zdanenim.

Elektronicky podpis:
Date:

2026.10.25
Podpis 17:42:17 +01'00'

Bc. Lukas Kostar, konatel lukaspc,s.r.o.
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