Podnikatel'sky plan — Habitto s.r.o.
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Semestralny projekt z predmetu Ekonomické informacné systémy, studijny program Hospodarska
informatika, Ekonomicka fakulta TUKE, 2. ro¢nik. Firma je fiktivna a cisla su zjednodusené.

1. Uvodné nalezitosti

Udaj Hodnota

Obchodné meno Habitto s.r.o.

ICO 20260027

DIC 2026000027

IC DPH SK2026000027

Sidlo Hincovce 22, 05363, Hincovce

Prevadzka sklad, dielna a showroom v prenajatej hale, Hincovce 22

Predmet podnikania

kupa tovaru na ucely predaja koneénému spotrebitelovi
(maloobchod) a inym prevadzkovatelom Zivnosti (velkoobchod);
montaz nabytku; prendjom hnutelnych veci

Spolocnik a konatel

Bc. Martin Filip (100 % obchodného podielu)

Kontakt

martin.filip@student.tuke.sk, www.habitto.sk

Datum vypracovania

25.10. 2026

Zhrnutie planu

Habitto s.r.o. zariad'uje kancelarie na vychodnom Slovensku ,,na klti¢“: zameria priestor, navrhne ho v
3D, doda ergonomicky nabytok a zmontuje ho. Ponuka stoji na troch liniach — novy nabytok od
europskych vyrobcov, repasovany znackovy nabytok so zarukou a mesacny prenajom pracovisk pre
startupy.

Hlavnymi zakaznikmi sa IT firmy a startupy, kancelarie sluzieb (advokati, ictovnici, realitné kancelarie) a
ludia pracujuci z domu. Rozbeh stoji 100 000 €: 60 000 € vloZi spoloc¢nik a 40 000 € pokryje bankovy
uver.

V prvom roku firma planuje trzby 300 000 € a zisk pred zdanenim 7 700 €, bod zvratu dosiahne priblizne
v 9. mesiaci. Do tretieho roka trzby vzrasti na 480 000 € a Cisty zisk na 38 315 €.



Kltcové ukazovatele

Ukazovatel Hodnota

Pravna forma spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym, jeden spolo¢nik
Zakladné imanie 5000 €

Pociato¢na investicia 100 000 € (60 % vlastné zdroje, 40 % Uver)
Zamestnanci v 1. roku 3 na plny Uvazok + 1 na polovi¢ny Uvazok

Trzby v 1./ 3. roku 300 000 € / 480 000 €

Priemerna hruba marza 40 %

Bod zvratu priblizne 281 000 € roc¢nych trzieb, 9. mesiac ¢innosti
Navratnost vlastného vkladu priblizne 3 roky

2. Popis podniku

Preco Habitto vznika

KoSice maju rastuci pocet IT firiem, startupov a kancelarii sluZieb, no zariadit kancelariu je tu stale
zloZité. Firmy si vyberaju medzi hobby retazcami bez poradenstva a drahymi stadiami, ktoré sidlia
prevazne v Bratislave. Ergondmia sa riesi aZ vtedy, ked'fudi za¢ne boliet chrbat.

Zaroven velké firmy pri stahovani vyraduju kvalitny kanceldrsky nabytok, ktory ¢asto konci ako odpad.
Habitto tieto dve veci spaja: ponuka odborny navrh kancelarie, novy aj repasovany nabytok a montaz od
jedného dodavatela.

Vizia a poslanie

e Vizia: do roku 2031 byt na vychodnom Slovensku prvou volbou firiem, ktoré chcu zdravé a
premyslené pracovisko.

¢ Poslanie: pomahame firmam zariadit kancelarie, v ktorych sa dobre pracuje — s odbornym
navrhom, férovou cenou a ohladom na Zivotné prostredie.

Ciele

Obdobie Ciel Ako ho zmeriame

1. rok (IV/2027 — 111/2028) rozbehnut 220 firemnych zékaznikov, 15 referenénych
predaj a ziskat realizacii, trzby 300 000 €
referencie

2.-3.rok rast a vlastné trzby 480 000 €, 25 % trzieb z repasu a prendjmu,
produkty 2,4 % regiondlneho trhu

4.-5. rok expanzia pobocka v Presove, ramcové zmluvy s 10 vacsimi




Obdobie

Ciel Ako ho zmeriame

firmami

Pravna forma a vlastnictvo

Firma je zaloZena ako s.r.o. s jedinym spolo¢nikom, ktorym je Martin Filip. Je zaroven konatelom a

vlastni 100 % obchodného podielu. Forma s.r.o. bola zvolena pre obmedzené ruéenie spolo¢nika a vyssiu

doéveryhodnost u firemnych klientov.

Spoloénost sa registruje za platitela DPH eSte pred zacatim ¢innosti, pretoze vacsinu trzieb tvoria firmy,
ktoré si DPH odpocitavaju.

3. Analyza vyrobku a sluzby

Produktové linie

Linia Co obsahuje Cena Podiel
na
trzbach
1. roka

Habitto Work | vyskovo nastavitelné stoly, ergonomické stolicky, 150-1800 € za 78 %

—novy nabytok | UloZné systémy, rokovacie stoly, recepcie, akustické | kus

panely

Habitto ReUse | znackové stolicky a stoly z vyradovanych firemnych | 0 40 -60 % 12%

— repasovany kancelarii, vyCistené a opravené, so zarukou 24 lacnejsie ako nové

nabytok mesiacov

Habitto Flex — | mesacny prendjom pracovisk, ergonomicky audit prendjomod29€ | 10%

sluzby pracoviska, navrh akustiky za pracovisko

mesacne, audit 90
€

V cene je zameranie priestoru, 3D navrh a pri objednavke nad 400 € aj doprava a montaz. Stary nabytok

zakaznika vieme vykupit alebo odviezt, vhodné kusy putuju do linie ReUse.

Ako prebieha zakazka

NouhkwbNRE

Dopyt cez e-shop, telefonicky alebo v showroome.
Bezplatna obhliadka a zameranie priestoru.

3D navrh a cenova ponuka do 3 pracovnych dni.
Zaloha 30 % pri firemnych zakazkach.

Dodavka a montaz — tovar skladom do 5 pracovnych dni, na objednavku 3 — 5 tyZdrov.
Odovzdanie a nastavenie stoliciek a stolov priamo pre konkrétnych ludi.
Servis a zaruc€né opravy.




Prevadzka a vybavenie

Firma si prenajima halu s rozlohou 240 m? v KoSiciach — Barci za 1 250 € mesacéne. Hala je rozdelend na
sklad (150 m?2), dielfiu na repas (40 m?) a showroom (50 m?), kde si zakaznici méZzu vyskusat stolicky a
stoly. Na rozvoz a montaz sluZi ojazdena dodavka.

Informacny systém firmy

Oblast Riesenie Na o sluzi
E-shop platforma Shoptet s | online predaj, platby kartou, stav skladu pre
konfiguratorom zakaznika
stolov
Ekonomicky systém Money S3 fakturacia, sklad, objednavky, podklady pre externé
uctovnictvo
CRM Pipedrive evidencia firemnych zakaznikov, pontk a
obchodnych prileZitosti
Navrhy priestoru 3D planovaci softvér | pédorysy a vizualizacie pre zakaznikov

E-shop je prepojeny so skladom v ekonomickom systéme, takze zakaznik vidi aktualnu dostupnost a
objednavka sa automaticky premietne do skladu a fakturacie.

Kvalita a zaruky

Novy nabytok ma zaruku 24 mesiacov, vybrané ergonomické stolicky az 5 rokov od vyrobcu. Repasovany
nabytok ma tiez zaruku 24 mesiacov. Nakupujeme od dodavatelov s certifikdtom ISO 9001 a drevom s
certifikdtom FSC; stoli¢ky splfiaji normu EN 1335 a stoly EN 527.

Plany rozvoja

V druhom roku pripravime s regionalnym stoldrom vlastna kolekciu stolov na mieru. V treftom roku
spustime predplatné , kancelaria ako sluzba” pre firmy do 30 fudi, ktoré zahrfiia nabytok, vymenu a servis
za mesacny pausal.

SWOT analyza ponuky

Silné stranky tri linie pre rozne rozpocty, ergonomické poradenstvo, repas ako odlisenie
od konkurencie, montaz vlastnymi ludmi

Slabé stranky repas zavisi od vykupu pouzitého nabytku, malé ndkupné objemy
znamenaju horsie nakupné ceny

PrileZitosti poZiadavky firiem na udrZatelhost (ESG), rast IT sektora v Kosiciach, zadujem
o zdravie zamestnancov

Hrozby kolisava kvalita a mnozstvo vykupeného nabytku, dihé dodacie lehoty




vyrobcov

4. Analyza trhu

Vymedzenie trhu

Primarnym trhom je KosSicky a Presovsky kraj do vzdialenosti priblizne 120 km od skladu, kde
zabezpecujeme vlastnu dopravu a montaz. Sekundarnym trhom je celé Slovensko, kam e-shop dorucuje
kuriérom bez montaze.

Velkost trhu (vlastny odhad)

Predpoklad Hodnota

Firmy a organizacie s kancelarskymi priestormi v oboch krajoch | priblizne 12 000

Podiel, ktory rocne zariaduje alebo obnovuje kancelariu 15 % (1 800 subjektov)
Priemerny ro¢ny nakup kancelarskeho nabytku 9000 €

Firemny trh spolu 16,2 mil. €

Domacnosti s home office priblizne 3,8 mil. €
Regionalny trh spolu priblizne 20 mil. € rocne

Pri tomto odhade predstavuju trzby 300 000 € v prvom roku podiel 1,5 % a trzby 480 000 € v tretom
roku podiel 2,4 %. Odhad je zjednoduseny pre UGcely projektu.

Trendy na trhu

¢ Hybridna praca: firmy zmensuju kancelarie, zavadzaju zdielané stoly a potrebuju viac rokovacich
miest a akustickych rieseni.

¢ Ergondmia a zdravie: zamestnavatelia rieSia bolesti chrbta a pracovné podmienky, rastie dopyt
po polohovatelnych stoloch.

¢ Udriatelnost: vacsie firmy vykazuju ESG ciele, repasovany nabytok im pomaéha zniZovat odpad.

¢ IT sektor v Kosiciach: nové firmy a pobocky pravidelne otvaraju alebo rozsiruju kancelarie.

Predajné kanaly

Kanal Podiel trzieb v 1. roku
E-shop 45 %

Priamy firemny predaj (obchodnik, cenové ponuky) 40 %

Showroom 10%

Prenajom a sluzby 5%




Cenova stratégia

Habitto cieli na stredny cenovy segment, priblizne 10 — 15 % pod cenami Specializovanych studii. Pri
objednavkach nad 5 000 € ddvame mnoZstevnu zlavu 5 — 10 %. Priemerna hodnota objednavky je
priblizne 720 €, ¢o pri planovanych trzbach znamena okolo 400 objednavok rocne.

Marketing

¢ Online: Google Ads a SEO pre e-shop, kampane na LinkedIn zamerané na office manazérov a

konatelov.

¢ Partnerstva: coworkingy, realitné kancelarie a spravcovia budov, ktori vedia o novych

najomcoch kancelarii.
¢ Showroom: dni otvorenych dveri a workshopy o ergondmii pre firmy.
* Referencie: fotografie a kratke pripadové Studie z realizacii na webe a socialnych sietach.

Uvodnd kampai stoji 7 000 €, beiny marketing v prvom roku 9 500 €.

5. Analyza spotrebitela

Zakaznicke segmenty

Segment Kto Typicky nakup Rozhoduju podla Podiel trzieb
rozhoduje
IT firmy a startupy (5 — zakladatel, 10 - 30 pracovisk, rychlost, dizajn, 40 %
50 ludi) office polohovatelné stoly | ergondmia
manazér
Kanceldrie sluzieb majitel firmy | recepcia, rokovacia | reprezentativnost, | 30 %
(advokati, uctovnici, miestnost, 2 — 10 cena
poistovne, realitky) pracovisk
Home office a jednotlivec stol a stolicka cena, pohodlie, 20 %
freelanceri malé rozmery
Skoly, neziskové riaditel, kancelarie, cena, zaruka, 10%
organizacie, mensie spravca zborovne, ucebne faktura

institucie

Ndakupné spravanie

Firmy sa rozhoduju 2 aZ 6 tyZdnov, porovnavaju zvycajne tri ponuky a do rozhodnutia vstupuje viac ludi.
Preto posielame navrh a ponuku do 3 pracovnych dni a ponikame vyskusanie nabytku v showroome.
Jednotlivci nakupuju rychlejsie a online, rozhoduju hlavne recenzie a cena.

Co zakaznik ziska

¢ Jedného dodavatela od navrhu po montaz, bez koordinacie viacerych firiem.
* Pracovisko nastavené podla ergondmie, ktoré zniZuje bolesti chrbta a krénej chrbtice.




e Prirepasovanom nabytku Usporu 40 — 60 % oproti novému.
e Doklad o opatovnom vyuZiti nabytku, ktory firma méze uviest v ESG sprave.

SWOT analyza zakaznikov

Silné stranky

dalej

firmy nakupuju opakovane a vo vacsich objemoch, odporucaju dodavatela

Slabé stranky

dlihé schvalovanie nakupov, tlak na cenu, sezénnost (najviac na jar a
koncom roka)

PrileZitosti

office

zakladanie novych firiem, stahovanie kancelarii, firemné benefity pre home

Hrozby

Skrty v rozpoctoch pocas recesie, nakupy na lacnych zahrani¢nych
platformach

6. Analyza konkurencie

Hlavni konkurenti v regione

Konkrétne nazvy firiem su pre ucely projektu fiktivne, podiely su vlastny odhad.

Konkurent Typ Odhad Silné stranky Slabé stranky
podielu
v
regione
Velké univerzalny 35% znama znacka, nizke Ziadne planovanie
nabytkarske predaj nabytku ceny, tovar skladom kancelarii, slabé
retazce poradenstvo
Officium Vychod | regionalny 12% dlhoroéné vztahy s vysoké ceny, zastarany e-
s.r.o. Specialista, firmami, verejné shop
Presov obstardvania
StolMarket s.r.o. | online 15% nizke ceny, Siroky bez montazZe a osobného
predajca sortiment kontaktu
Zahraniéné online | dovoz z Azie 13% velmi nizke ceny kolisava kvalita, zloZité
platformy reklamacie
Stolari a lokdlne dielne | 10 % nabytok presne na mieru | vysoka cena, dihé
vyrobcovia na terminy
mieru
Ostatni mali 15% blizkost k zdkaznikovi uzky sortiment




Konkurent

Typ

Odhad
podielu
v
regione

Silné stranky Slabé stranky

predajcovia

Porovnanie s Habitto

Kritérium Habitto Retazce Regionalny Online predajca
Specialista
Navrh kancelarie ano, zdarma nie ano, za poplatok | nie
Montaz ano, v cene nad za poplatok ano nie
400 €

Repasovany nabytok ano nie nie nie
Cenova uroven stredna nizka az vysoka nizka

stredna
Dodanie tovaru do 5 pracovnych ihned az 2 4 — 8 tyzdnov 3-10dni
skladom dni tyzdne

Nasou hlavnou vyhodou je kombinacia odborného névrhu, vlastnej montaze a repasovaného nabytku.
Tuto kombinaciu v regione Ziadny konkurent neponuka.

Porterov model piatich sil

Sila Intenzita Zd6vodnenie

Rivalita v odvetvi vysoka vela predajcov, zdkaznik lahko porovna ceny online
Hrozba novych stredna e-shop sa da zaloZit lacno, ale montaz a sklad
konkurentov vyZaduju kapital

Vyjednavacia sila stredna vyrobcov je dost, no mala firma nema velké
dodavatelov mnozstevné zlavy

Vyjednavacia sila vysoka firmy si pytaju viac ponuk a tlacia na cenu

zakaznikov

Hrozba substitutov

nizka az stredna

prenajom kancelarie s nabytkom, coworkingy

SWOT analyza konkurencie

Silné stranky konkurencie

etablované mena, vacsie nakupné objemy, nizsie ceny pri




Standardnom tovare

Slabé stranky konkurencie chybajlce poradenstvo, dlhé terminy, Ziadna ponuka repasu

Prilezitosti pre Habitto nespokojnost zakaznikov so servisom, firmy hladajlce
udrzatelné rieSenia

Hrozby od konkurencie cenové zlavy velkych retazcov, napodobnenie sluzieb navrhu a
montdze

7. Organizacna Struktura a manazment

Vlastnicka Struktura

Spolocnik Obchodny podiel Penazny vklad
Martin Filip 100 % 60 000 € (zakladné imanie 5 000 € a dalsi vklad 55 000 €)
ManaZment

Konatelom je Martin Filip, Student Hospodarskej informatiky na Ekonomicke] fakulte TUKE. Zo Studia si
prinasa znalosti z podnikovej ekonomiky, Uctovnictva a ekonomickych informacnych systémov, ktoré
vyuzije pri riadeni financii, e-shopu a firemnych systémov. [Doplnit vlastné pracovné skidsenosti, napr.
brigady v predaji alebo praca so zakaznikmi.]

Konatel zodpoveda za stratégiu, financie, nakup, marketing a kfti¢ovych zdkaznikov. V prvom roku si
nevyplaca mzdu, odmenou bude podiel na zisku v dalsich rokoch.

Zamestnanci v 1. roku

Pozicia Uvazok | Hrubd Naplf prace

mzda

mesacne
Obchodnik pre firemnych | 1,0 1150€ vyhladdvanie zakaznikov, cenové ponuky,
klientov starostlivost o klientov
Dizajnér a ergonomicky 1,0 1150€ zameranie, 3D navrhy, ergonomické audity,
poradca showroom
Montér a vodic 1,0 1000 € rozvoz, montaz, sklad
Repasér a pomocny 0,5 460 € oprava a Cistenie nabytku ReUse, pomoc pri
montér montdzZach

Celkova hruba mzda je 3 760 € mesacne, s odvodmi zamestnavatela (35,2 %) priblizne 61 000 € rocne. V
druhom roku pribudne zakaznicka podpora na polovi¢ny Gvazok. U¢tovnictvo, mzdy a pravne sluzby
zabezpecuje externa firma.



8. Casovy harmonogram

Termin Krok Vystup
X1/2026 prieskum trhu, oslovenie dodavatelov a firiem na 3 zmluvni dodavatelia
vykup nabytku
X11/2026 zalozenie s.r.o., Zziadost o Uver podany ndvrh na zapis do
obchodného registra
1/2027 zapis do registra, registracia DPH, podpis tUveroveja | IC DPH, Gver 40 000 €
najomnej zmluvy
/2027 Uprava haly, ndkup vybavenia a dodavky, vyber pripravena prevadzka
zamestnancov
/2027 prvé zasoby, testovanie e-shopu a ekonomického e-shop v skusobnej
systému prevadzke
IV/2027 otvorenie showroomu a spustenie predaja prvé objednavky
V —=XI11/2027 ziskavanie firemnych zékaznikov, prvé realizacie bod zvratu priblizne v
X11/2027
2028 vlastna kolekcia stolov, zakaznicka podpora trzby 390 000 €
2029 predplatné ,kanceldria ako sluzba“, priprava trzby 480 000 €
pobocky v Presove

9. Rizikové faktory — SWOT analyza podniku

SWOT analyza

Silné stranky (S)

ucelena sluzba od navrhu po montdz, repasovany nabytok ako
odlisenie, prepojeny e-shop a sklad, showroom na vyskusanie

Slabé stranky (W)
zatazuje cash flow v prvych rokoch

nova znacka bez referencii, celé vedenie stoji na jednom cloveku, uver

Prilezitosti (O)
PresSova

rast IT firiem v KoSiciach, ESG poZiadavky, hybridna praca, expanzia do

Hrozby (T)

hospodarsky pokles, rast ndkupnych cien a energii, cenova
konkurencia retazcov a zahrani¢nych platforiem

Rizika a opatrenia

Riziko Pravdepodobnost | Dopad Prevencia

Reakcia, ak nastane




Riziko Pravdepodobnost | Dopad Prevencia Reakcia, ak nastane

Nizsi dopyt, stredna vysoky marketing zamerany na znizenie marketingu a

neZ sa planuje firmy, partnerstva s uvazkov, cerpanie
coworkingmi rezervy 15000 €

Nedostatok stredna stredny | zmluvy so spravcami presun predaja na novu

nabytku na budov a vacésimi firmami | liniu Habitto Work

repas o vykupe

Problém so nizka vysoky rezerva na Ucte, splatky dohoda s bankou o

splacanim rozloZzené na 5 rokov odklade, dodatocny

Gveru vklad spoloc¢nika

Rast vysoka stredny | rocné cenniky s Uprava predajnych cien

nakupnych dodavatelmi, viac raz za Stvrtrok

cien dodavatelov

Neplatiaci stredna stredny | zaloha 30 %, overenie upomienky, vymahanie

firemni zakaznika v registroch cez externu firmu

zakaznici

Odchod stredna stredny | zdokumentované docasna vypomoc cez

kfucového postupy, zaskolenie Zivnostnika

zamestnanca zastupu

Dlihodoby nizka vysoky poistenie, postupy v poverenie obchodnika

vypadok ekonomickom systéme beZznym chodom firmy

konatela

Scendre vyvoja v 1. roku

Scendr Trzby Hrubd marza (40 %) Vysledok pred zdanenim
Pesimisticky (-25 %) 225000 € 90 000 € -22 300 €

Realny (plan) 300 000 € 120000 € 7700 €

Optimisticky (+15 %) 345000 € 138 000 € 25700 €

V pesimistickom scenari firma znizi marketing o 4 000 €, naklady na dopravu o 2 000 € a zrusi polovi¢ny
uvazok repasera (9 000 €). Strata tak klesne na priblizne 7 300 €. Spolu so splatkou Uveru 8 000 € a po
pripocitani odpisov 6 500 € chyba firme v hotovosti 8 800 €, ¢o pokryje rezerva 15 000 €.

10. Financny plan

Zdroje financovania

Zdroj Suma Podmienky




Zdroj Suma Podmienky

Vklad spolocnika 60 000 € 5 000 € zakladné imanie, 55 000 € dalsi vklad

Bankovy uver 40 000 € splatnost 5 rokov, Urok 6 % roc¢ne, splatka istiny 8 000 €
rocne

Spolu 100 000 €

Pouzitie prostriedkov

Polozka Suma (€)
Zasoby nového tovaru 35000

Vykup nabytku na repas 8 000
Vybavenie skladu, dielne a showroomu 11 000

E-shop, konfigurator a ekonomicky systém 7 500

Uvodnda marketingova kampari 7 000

Kaucia za ndjom (2 mesiace) 2 500

Dodavka (ojazdena) 14 000
Finan¢nd rezerva 15 000

Spolu 100 000
Planovany vykaz ziskov a strat (v €)

Polozka 1. rok 2. rok 3. rok
Triby 300 000 390 000 480 000
Naklady na predany tovar (60 %) 180 000 234 000 288 000
Hruba marza (40 %) 120 000 156 000 192 000
Mzdy vratane odvodov 61 000 70 000 82 000
Ndjom 15 000 15 000 15 000
Marketing 9500 13 000 15 000
Doprava a pohonné hmoty 7 500 9500 11 500
Energie 5400 5600 5 800
U¢&tovnictvo, poistenie, IT 5200 5 800 6 500




Polozka 1. rok 2. rok 3. rok
Odpisy 6 500 6 500 6 500
Prevadzkové naklady spolu 110 100 125 400 142 300
Prevadzkovy vysledok 9900 30 600 49 700
Nakladové uroky 2 200 1700 1200
Vysledok pred zdanenim 7 700 28900 48 500
Dan z prijmov pravnickych os6b (21 %) 1617 6 069 10 185
Cisty zisk 6 083 223831 38 315

Hrubd marza 40 % je priemerom z nového nabytku (okolo 35 %) a repasu a sluZieb s vysSou marZou.
Dlhodoby majetok za 32 500 € sa odpisuje rovnomerne 5 rokov. Sadzba dane 21 % plati pre firmy s

rocnymi trzbami nad 100 000 €.

Bod zvratu

Fixné naklady v prvom roku st 110 100 € prevadzkovych nakladov a 2 200 € urokov.

Firma teda potrebuje trzby priblizne 23 400 € mesacne. KedZe trzby pocas prvych mesiacov postupne

rastu, bod zvratu dosiahne okolo 9. mesiaca, teda v decembri 2027.

Penazné toky a navratnost

Polozka (€) 1. rok 2. rok 3. rok
Cisty zisk 6 083 22 831 38315
+ Odpisy 6 500 6 500 6 500
- Splatka istiny Uveru 8 000 8 000 8 000
Volny penainy tok 4583 21331 36 815
Kumulativne 4583 25914 62 729

Vklad spolocnika 60 000 € sa vrati pocas tretieho roka. Vypocet je zjednoduseny a nezahffia zmenu

zasob a pohladavok.

Financné ukazovatele

Ukazovatel 1. rok 2. rok 3. rok
Rentabilita trZieb (Cisty zisk / trzby) 2,0% 5,9 % 8,0%
Zostatok uveru na konci roka 32000 € 24 000 € 16 000 €




Riadenie likvidity

Na ucte firma drzi minimdlne 8 000 €. Pri firemnych zakazkach vybera zalohu 30 % a faktury vystavuje so
splatnostou 14 dni, s dodavatelmi dojednava splatnost 30 dni. Pefiazny tok sleduje mesacéne v
ekonomickom systéme.

V Kosiciach, dra 25. 10. 2026

Date:
2026.10.25
21:22:09 +01'00"

Bc. Martin Filip, konatel

Habitto s.r.o.
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